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A LIRE, TRES IMPORTANT  
 

 

Le simple fait de lire le présent livre vous donne le droit de 
lôOFFRIR EN CADEAU ¨ qui vous le souhaitez. 
 
Vous avez aussi le droit de le revendre en version électronique sur 
internet, à 4 conditions : 

 
1. Ne pas faire de spam pour le vendre. Le spam est un 

courrier commercial non sollicité adressé à une ou des 
personnes qui ne vous connaissent pas. * 

2. Ne pas lôint®grer ¨ une cha´ne dôargent. * 
3. Le garder intact comme vous lôavez re­u et 

respecter son copyright. * 
4. Ne pas faire de promesses mensongères du genre  

« Triplez votre salaire » punies par la loi. 
 

Vous pouvez garder tout lôargent que vous gagnerez en le 
revendant. 

 
Vous pouvez aussi lôoffrir en bonus, en vente groupée ou le mettre 
aux enchères sur eBay et sur les ventes dôench¯res. 

 
*Bien sûr, si vous ne respectez pas une seule de ces conditions, le droit de 
revente vous sera immédiatement retiré, et l'auteur se réserve le droit 
légitime de vous réclamer des dommages et intérêts. Vous ne disposez ni 

des droits de revente maître ni des droits de label privé. 
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[ΩŜōƻƻƪ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀǾŜȊ ŜƴǘǊŜ ƭŜǎ Ƴŀƛƴǎ ƴϥŀ ŘϥŀǳǘǊŜ ŀƳōƛǘƛƻƴ ǉǳŜ ŘŜ 
ŘŞǾŜƭƻǇǇŜǊ ƭΩŜǎǇǊƛǘ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ ǉǳƛ sommeille en vous. 
 
Il exclut les considérations juridiques qui ne sont pas du ressort des 
auteurs et qui ne sont pas essentielles au présent propos. Il était 
impossible en effet d'entrer dans le détail de la réglementation qui est en 
grande partie fonction de la situation personnelle de chacun et du pays 
concerné. 
 
Si, par exemple, vous êtes salarié, il est préférable de demander à votre 
ŜƳǇƭƻȅŜǳǊ ƭΩŀǳǘƻǊƛǎŀǘƛƻƴ ŘΩŜȄŜǊŎŜǊ ƭΩŀŎǘƛǾƛǘŞ ǎŜŎƻƴŘŀƛǊŜ ǉǳƛ Ǿƻǳǎ ǘŜƴǘŜΦ  
9ǘ ŀǾŀƴǘ ƳşƳŜ ŘΩŀǊǊşǘŜǊ ǾƻǘǊŜ ŎƘƻƛȄΣ ƧŜ Ǿƻǳǎ ƛƴǾƛǘŜ Ł ŎƻƴǎǳƭǘŜǊ ǳƴ Ƨǳriste 
(avocat, conseiller juridique...). 
 
La législation vous autorise, dans une certaine mesure, variable selon les 
pays, à vendre des objets sans déclarer quoi que ce soit.  
Passé ce seuil, vous devez déclarer le revenu obtenu. 
 
Les espérances de gains sont variables et fonction de chaque individu. 
[ΩŀǳǘŜǳǊ ǎΩŜǎǘ ŜƴƎŀƎŞ Ł ǊŞǾŞƭŜǊ ŘŜǎ ƳƻȅŜƴǎΣ Ƴŀƛǎ ƴŜ ǇŜǳǘ Ŝƴ ŀǳŎǳƴ Ŏŀǎ 
şǘǊŜ ǘŜƴǳ ǊŜǎǇƻƴǎŀōƭŜ ŘŜ ŎŜ ǉǳΩŜƴ Ŧŀƛǘ ŎƘŀǉǳŜ ƭŜŎǘŜǳǊΦ 
 
Comme dans toute entreprise, les résultats passés ne sont pas une 
assurance de résultats futurs et tout dépend de vos capacités 
personnelles, de votre expérience, de votre motivation, et de votre 
persévérance. 
 
[Ŝǎ ŘƻƳŀƛƴŜǎ ŘΩŜȄǇŜǊǘƛǎŜ ŘŜs auteurs sont uniquement le marketing, 
ƭΩŞŘƛǘƛƻƴ et le copywriting. 
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Préface 
 

Le mot de Christian Godefroy  
 

Quand Jean-tƘƛƭƛǇǇŜ ƳΩŀ ǇŀǊƭŞ ŘŜ son 

ƛŘŞŜΣ ƧΩŀƛ ǘƻǳǘ ŘŜ ǎǳƛǘŜ ŞǘŞ 

ŜƴǘƘƻǳǎƛŀǎƳŞΦ WΩŀǳǊŀƛǎ ōƛŜƴ ŀƛƳŞ ƭƛǊŜ ǳƴ 

petit livre comme celui-ci dans les 

ŘŞōǳǘǎ ŘŜ Ƴŀ ǾƛŜ ŘΩŀŘǳƭǘŜ ; cela 

ƳΩŀǳǊŀƛǘ ŞǾƛǘŞ ǉǳŜƭǉǳŜǎ ŀƴƴŞŜǎ ŘŜ 

galère. 

/Ŝǘ Ŝōƻƻƪ ƴΩŀ Ǉŀǎ ƭŀ ǇǊŞǘŜƴǘƛƻƴ ŘŜ Ǿƻǳǎ ǊŞǾŞƭŜǊ ǘƻǳǎ ƭŜǎ ǎŜŎǊŜǘǎΣ Ƴŀƛǎ 

ŘΩŀƳƻǊŎŜǊ ŎƘŜȊ Ǿƻǳǎ ǳƴŜ ǊŞŦƭŜȄƛƻƴ ǎǳǊ ƭΩŀǊƎŜƴǘΣ ǎǳǊ ƭŜ ōƻƴƘŜǳǊ Ŝǘ ǎǳǊ 

votre façon de préparer un avenir prospère, ou difficile. 

WΩŀƛ ŘŞƳŀǊǊŞ ǎŀƴǎ ƭŜ ǎƻǳ Ŝǘ ƧŜ ƳŜ ǎǳƛǎ ŜƳǇǊŜǎǎŞ ŘŜ ŦŀƛǊŜ ŘŜǎ ŘŜǘǘŜǎΦ WΩŀƛ 

ŞǘŞ ǊƛŎƘŜΣ Ǉǳƛǎ ǇŀǳǾǊŜΣ Ǉǳƛǎ ŘŜ ƴƻǳǾŜŀǳ ǊƛŎƘŜ ƧǳǎǉǳΩŁ ŎŜ ǉǳΩǳƴ ŘƛǾƻǊŎŜ 

ƳŜ ƳŜǘǘǊŜ ǇǊŜǎǉǳŜ ǎǳǊ ƭŀ ǇŀƛƭƭŜ Ŝǘ ǾǊŀƛƳŜƴǘΣ ƛƭ Ŝǎǘ Ǉƭǳǎ ŀƎǊŞŀōƭŜ ŘΩŀǾƻƛǊ 

ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ǉǳŜ ŘΩŜƴ ƳŀƴǉǳŜǊΦ 

Non pas pour le regarder mais pour réaliser des projets : aider ses 

enfants à poursuivre les meilleures études, voyager, aider ses proches, 

avoir un cadre de vie agréable. 

Quel que soient votre situation ou votre âge, il me semble que nous 

ǾƛǾƻƴǎ ǳƴŜ ŞǇƻǉǳŜ ƻǴ ƛƭ Ŝǎǘ ōƛŜƴ Ǉƭǳǎ ŦŀŎƛƭŜ ŘŜ ǎΩŞƭŜǾŜǊ Ŝǘ ŘŜ ǊŞǳǎǎƛǊ ǉǳΩƛƭ 

y a seulement 10 ans. Sur la porte du succès, il est écrit « POUSSEZ ! ». 

Bien amicalement, 

 

 

Ψ·ǘƛŀƴΩ, Christian Henri Godefroy  
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Le mot de Jean-Philippe Hulin  
 

ela fait tellement longtemps 

ǉǳΩƻƴ ŜƴǘŜƴŘ ǇŀǊƭŜǊ ŘŜ ƭŀ 

ŘƛƳƛƴǳǘƛƻƴ Řǳ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘΣ 

que ca ne pouvait pas être une perte de 

ǘŜƳǇǎ ŘΩȅ ŎƻƴǎŀŎǊŜǊ ǳƴ ǇŜǳ ŘΩŀǘǘŜƴǘƛƻƴΦ 

[ΩƻōƧŜŎǘƛŦΣ ŎΩŞǘŀƛǘ ŘŜ ǎƻǊǘƛǊ ŘŜ ƭŀ 

« lunette des médias ». 

Il fallait non seulement tout faire pour 

ne pas observer le sujet avec les yeux 

ƴŞƎŀǘƛŦǎ ŘΩǳƴŜ ŎŜǊǘŀƛƴŜ ǇǊŜǎǎŜΣ Ƴŀƛǎ ƛƭ 

fallait aussi éviter de dramatiser ou 

ŘΩenjoliver. 

ChristianΣ ƎǊŃŎŜ Ł ǎƻƴ ƛƳƳŜƴǎŜ ŜȄǇŞǊƛŜƴŎŜ Ŝǘ ǎƻƴ ǆƛƭ ŎǊƛǘƛǉǳŜΣ ŀ ǇŜǊƳƛǎ 

de battre en brèche tous les raisonnements faciles et erronés. 

/ΩŜǎǘ ǳƴ ƎǊŀƴŘ ǇǊƛǾƛƭŝƎŜ ŘŜ Ǿƻǳǎ ǇǊŞǎŜƴǘŜǊ ŎŜǘ ŜōƻƻƪΦ 

9ǎǇŞǊƻƴǎ ǉǳΩƛƭ ǊŜǇǊŞǎŜƴǘŜ ƭŜ ǇǊŜƳƛŜǊ Ǉŀǎ ŘΩǳƴŜ ƴƻǳǾŜƭƭŜ ǾƛŜ ǇƭŜƛƴŜ 

ŘΩŀōƻƴŘŀnce et de toutes les bonnes choses de la vie ! 

Bonne lecture, 

ΨJeanPhiΩΣ Jean-Philippe Hulin  

C 
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Introduction  
 

 Ƴƻƛƴǎ ŘΩŀǾƻƛǊ ǇŀǎǎŞ ƭŜǎ ŘŜǊƴƛŝǊŜǎ ŀƴƴŞŜǎ Ŝƴ ǾƻȅŀƎŜ Řǳ ŎƾǘŞ ŘŜ 

ƭŀ ǇƭŀƴŝǘŜ aŀǊǎΣ Ǿƻǳǎ ƴΩşǘŜǎ Ǉŀǎ ǎŀƴǎ ǎŀǾƻƛǊ ǉǳŜ ƭŜǎ ōƛŜƴǎ ŘŜ 

ŎƻƴǎƻƳƳŀǘƛƻƴ ƻƴǘ ǎǳōƛ ǳƴŜ ŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ǉǳŜ ƭΩƻƴ ǇŜǳǘ 

qualifier de « forte » en quelques années à peine. 

[Ŝǎ ƳŞŘƛŀǎ ǎΩŜƴ ŘƻƴƴŜƴǘ ŘΩŀilleurs Ł ŎǆǳǊ ƧƻƛŜΦ 

Montrant des graphiques auxquels on ne comprend pas souvent grand-

chose hormis que ca ne semble pas bonΧ 

/ΩŜǎǘ ŘŜǾŜƴǳ ǳƴ ǎǳƧŜǘ ŘŜ ŎƻƴǾŜǊǎŀǘƛƻƴ ǘǊŝǎ ǇǊƛǎŞΦ 

Lƭ ȅ ŀ ŦƻǊǘ Ł ǇŀǊƛŜǊ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ƳşƳŜ [9 ǎǳƧŜǘ ŘŜ ŎƻƴǾŜǊǎŀǘƛƻƴ ǇǊŞŦŞǊŞ ƭƻǊǎ 

des pauses au boulot. 

Le baril de pétrole atteint les 100 dollars 

Le prix du baril de pétrole peut servir de point de repère à bien des 

ŞƎŀǊŘǎ ǇƻǳǊ ōƛŜƴ ŎƻƳǇǊŜƴŘǊŜ ƭΩŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Τ ŀƭƻǊǎ ǉǳΩƛƭ ǎŜ 

négociait aux alentours de 20 dollars au début des années 90, le voici qui 

ǾƛŜƴǘ ŘŜ ŘŞǇŀǎǎŜǊ ƭŀ ōŀǊǊŜ ƳȅǘƘƛǉǳŜ ŘŜǎ млл ŘƻƭƭŀǊǎΧ 

¦ƴŜ ƭŞƎŝǊŜ ŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘŜ рлл҈ Ŝǎǘ ŘƻƴŎ ŎƻƴǎǘŀǘŞŜΧ 

Alors Monsieur Tout-le-monde demande pourquoi. 

bƻǳǎ ŎƛǘŜǊƻƴǎ ƭΩƛƴŎǊƻȅŀōƭŜ ŘŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ ŘŜ ƭΩogre Chinois, les violences 

au NigeriaΣ ƭΩƛƴǎǘŀōƛƭƛǘŞ Řǳ tŀƪƛǎǘŀƴΣ ƭŀ ŘƛƳƛƴǳǘƛƻƴ ŘŜǎ ǊŞǎŜǊǾŜǎ ƳƻƴŘƛŀƭŜǎ 

et la spéculation.  

On appelle çŀ ƭŀ ƳƻƴŘƛŀƭƛǎŀǘƛƻƴΧ Alors vous me direz certainement : 

« hǳƛ ŎΩŜǎǘ ōƛŜƴ ǘǊƛǎǘŜ ǘƻǳǘ œŀ WŜŀƴtƘƛΣ Ƴŀƛǎ Ƴƻƴ ǎŀƭŀƛǊŜ Ł ƳƻƛΣ ƛƭ ƴΩŀ Ǉŀǎ 

augmenté de 500% depuis 1990 ! ». 

A 
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5Ŝ ŦŀƛǘΣ ǾƻǘǊŜ ǊŜǾŜƴǳ ƴΩŀ Ǉŀǎ ŀǳƎƳŜƴǘŞ ŘŜ рлл҈ΦΦΦ 

Mais la question à se poser est : 

« La hausse des prix a-t-ŜƭƭŜ Ŧŀƛǘ ŘƛƳƛƴǳŜǊ Ƴƻƴ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ ? » 

La plupart des gens répondront un énorme « OUI ! ». 

Pourtant, il convient de se demander si ±w!La9b¢ ƭŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ 

ŘƛƳƛƴǳŜ ƻǳ ǎƛ ŎŜ ƴΩŜǎǘ ǉǳΩǳƴŜ ƛƳǇǊŜǎǎƛƻƴΦ 

hƴ ŀ ōŜŀǳŎƻǳǇ ǇŀǊƭŞ ŘŜ ƭΩƛƴǘǊƻŘǳŎǘƛƻƴ ŘŜ ƭΩŜǳǊƻΣ ǇǊŞǘŜȄǘŀƴǘ ǉǳŜ ƭŀ 

nouvelle monnaie unique avait a elle seule fait grimpé les prix. 

Pourquoi ? 

¢ƻǳǘ ǎƛƳǇƭŜƳŜƴǘ ǇŀǊŎŜ ǉǳŜ ƭŜǎ ŎŜƴǘƛƳŜǎ ŘΩŜǳro valent ƭŜǳǊ ǇŜǎŀƴǘ ŘΩƻǊ 

et que, ƭΩŀƛǊ ŘŜ ǊƛŜƴΣ ǳƴŜ ŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘŜ рл ŎŜƴǘƛƳŜǎ ŘΩŜǳǊƻǎΣ ŎΩŜǎǘ ǳƴŜ 

augmentation de 20 francs belges ou 3,5 francs français. 

Ci-dessous un graphique des prix qui ont le plus et le moins augmenté 

dans la zone euro entre 1998 et 2005. (Source: www.robert-schuman.eu) 

http://www.robert-schuman.eu/
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Comme on peut le voir sur le graphique, il y a « à boire et à manger ηΧ 

Certains prix flambent littéralement, comme celui du tabac (+59.8%), 

celui du chauffage et du gaz (+43.8% et +40.2%) ainsi que celui des 

carburants et lubrifiants (+40.0%). 

Les fumeurs vont peut-être hurler, mais finalement, faire augmenter le 

ǇǊƛȄ ŘΩǳƴ ǇǊƻŘǳƛǘ ǉǳƛ ƴǳƛǘ Ł ƭŀ ǎŀƴǘŞ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǳƴŜ ǎƛ ƳŀǳǾŀƛǎŜ ŎƘƻǎŜΦ 

bƻǘŜȊ ōƛŜƴ ǉǳŜ ƧΩŀƛ ŞǘŞ ŦǳƳŜǳǊΧ J 

Faire augmenter la facture de chauffage, par contre, ŎΩŜǎǘ ŦŀƛǊŜ ǇǊŜǎǎƛƻƴ 

sur un besoin de première nécessité. 

/ŀΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ōƛŜƴΧ 

Le carburant et les lubrifiants figurent également au palmarès des plus 

ŦƻǊǘŜǎ ƘŀǳǎǎŜǎΣ Ƴŀƛǎ ǉǳƛ ǎΩŜƴ ŞǘƻƴƴŜǊŀƛǘ ? 

Du côté des prix qui diminuent, nous trouvons les appareils de son et 

ŘΩƛƳŀƎŜǎ ό-38.9%) ainsi que les communications (-20.0%). 

hƴ ǇŜǳǘ ǘƻǳǘ ŘŜ ƳşƳŜ ŀǾƻƛǊ ǳƴ ƘƻǉǳŜǘ ƭƻǊǎǉǳΩƻƴ ŎƻƴǎǘŀǘŜ ǉǳŜ ƭŜ ŎƻǶǘ 

ŘŜ ƭŀ ǎŀƴǘŞΣ ŘŜ ƭΩŜƴǎŜƛƎƴŜƳŜƴǘΣ ŘŜ ƭΩIƻǊŜŎŀ Ŝǘ ŘŜǎ ŀƭƛƳŜƴǘǎ ǎŀƛǎƻƴƴƛers à 

lui aussi une forte augmentation. 

[ΩŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ƳƻȅŜƴƴŜ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Ŝǎǘ ŘΩŀƛƭƭŜǳǊǎ ŘŜ мсΦф҈Φ 

En fait, on remarque que ce sont les produits de consommation courante 

qui augmentent le plus.  

[Ŝ ǇǊƛȄ ŘŜǎ ǇǊƻŘǳƛǘǎ ŘΩŀŎƘŀǘ ǳƴƛǉǳŜ ŎƻƳƳŜ ǳƴ ŀǇǇŀǊŜƛƭ ǇƘƻǘƻ ŘƛƎital a lui 

diminué. 

/ΩŜǎǘ ǎƻƳƳŜ ǘƻǳǘŜ ƭƻƎƛǉǳŜ ŀǳǎǎƛΦ 

Lƭ ȅ ŀ ƭŁ ǳƴŜ ŀǇǇƭƛŎŀǘƛƻƴ ŘŜ ƭŀ ƭƻƛ ŘŜ ƭΩƻŦŦǊŜ Ŝǘ ŘŜ ƭŀ ŘŜƳŀƴŘŜΦ 
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9ǘ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ƳŜ ŘƛǊŜȊ-vous ? 

Et bien, toujours selon la fondation Robert SchumanΣ ǾƻƛŎƛ ŎŜ ǉǳΩƛƭ Ŝƴ ŜǎǘΣ 

 

 

 

 

 

L'évolution des prix de l'immobilier a été très diverse au sein de la zone 

euro: tandis qu'ils ont reculé en Allemagne (-13,2 % au total en termes 

réels entre 1999 et 2005), ils ont augmenté rapidement en France 

(+79%), en Irlande (+94%) et en Espagne (+122%). 

tǊƛȄ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭier en Espagne : +122% 
Source : fondation Robert Schuman 

9ǘ ƭΩŞǇŀǊƎƴŜ Řŀƴǎ ǘƻǳǘ œŀ Κ [ΩŜǳǊƻǇŞŜƴ ŀ ǘƻǳƧƻǳǊǎ Ŝǳ ƭŀ ŎǳƭǘǳǊŜ Řǳ ζ bas 

de laine », le Belge en particuliers. 

±ƻƛŎƛ ŎƻƳƳŜƴǘ ǎŜ ǇǊŞǎŜƴǘŜ ƭŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŞǇŀǊƎƴŜ Řǳ .ŜƭƎŜ :  

 

 

 

 

  

  

  

 

Source : Institut pour un Développement Durable (www.iddweb.be) 

http://www.iddweb.be/
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[Ŝ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŞǇŀǊƎƴŜ Řǳ .ŜƭƎŜΣ ǇƻǳǊǘŀƴǘ ŞǇŀǊƎƴŀƴǘ ǊŜŎƻƴƴǳΣ Ŝǎǘ ŘƻƴŎ Ŝƴ 

véritable chute libre et passe de 19.2% du revenu disponible en 1995 

ǎŜǳƭŜƳŜƴǘ фΦл҈ Ŝƴ нллрΧ 

Et tƘƛƭƛǇǇŜ 5ŜŦŜȅǘΣ ŘŜ ƭΩLƴǎǘƛǘǳǘ ǇƻǳǊ ǳƴ ŘŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ 5ǳǊŀōƭŜΣ 

ŘΩŀƧƻǳǘŜǊ ζ Χhƴ ǊŀǇǇŜƭƭŜǊŀ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ŀǾŜŎ ŎŜǘǘŜ ŞǇŀǊƎƴŜ ǉǳŜ ƭŜǎ ƳŞƴŀƎŜǎ 

doivent rembourser le principal et les intérêts de leurs emprunts, 

hypothécaires et autresΧ ». 

Test-!ŎƘŀǘǎΣ ƭΩŀǎǎƻŎƛŀǘƛƻƴ Belge de défense des consommateurs, est 

quant à elle plus nuancée : 

« Χ [ΩƛŘŞŜ ŘŜ ƭŀ ǇŜǊǘŜ ŘŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ Ŝǎǘ ŀǾŀƴǘ ǘƻǳǘ ǳƴŜ ƛŘŞŜ ŘŜ 

perception : les augmentations de prix se manifestent dans des secteurs 

ǘǊŝǎ ǾƛǎƛōƭŜǎΦ [ŜǳǊ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ ǊƛǎǉǳŜ ŜŦŦŜŎǘƛǾŜƳŜƴǘ ŘΩşǘǊŜ ŀŦŦŜŎǘŞ ǎƛ 

ƭŜǎ ǇǊƛȄ ŘŜǎ ŎŀǊōǳǊŀƴǘǎ ŎƻƴǘƛƴǳŜƴǘ ŘΩŀǳƎƳŜƴǘŜǊΧ » 

« La pomme de terre : +68% » 
Source : Test-Achats 

9ǘ ŘΩŀƧƻǳǘŜǊ ζ ǉǳΩƛƭ ȅ ŀ ŘŜǎ ǎƛƎƴŜǎ ǉǳƛ ƴŜ ǘǊƻƳǇŜƴǘ Ǉŀǎ » en indiquant : 

¶ jamais ƻƴ ƴΩŀǾŀƛt acheté autant de jouets ǉǳΩŜƴ нллт ;  

¶ le nombre de nouveaux véhicules immatriculés atteint chaque 

mois de nouveaux records ;  

¶ ƧŀƳŀƛǎ ƭŜ ƴƻƳōǊŜ ŘŜ ǊŞǎŜǊǾŀǘƛƻƴǎ ǇƻǳǊ ŘŜǎ ǾƻȅŀƎŜǎ ƴΩŀǾŀƛǘ ŞǘŞ 

ŀǳǎǎƛ ƛƳǇƻǊǘŀƴǘ ǎƛ ǘƾǘ Řŀƴǎ ƭΩŀƴƴŞŜ Τ  

¶ ƭŜǎ ǾŜƴǘŜǎ ŘΩŀǇǇŀǊŜƛƭǎ ŞƭŜŎǘǊƻƴƛǉǳŜǎ όD{aΣ ŞŎǊŀƴǎ ǇƭŀǎƳŀΣ 

appareils photo numériques ...) atteignent des sommets ;  

¶ 2007 est une année excellente pour lŜ ǎŜŎǘŜǳǊ ŘŜ ƭΩƘƾǘŜƭƭŜǊƛŜ Ŝǘ 

de la restauration. 
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Changement de comportement  
 

ǳ ǉǳŜ ƭΩŀǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘŜ ǇǊƛȄ ǘƻǳŎƘŜ ŜǎǎŜƴǘƛŜƭƭŜƳŜƴǘ ƭŜǎ ǎŜŎǘŜǳǊǎ 

auxquels les ménages à revenu faible et moyen consacrent une 

part relativement importante de leur revenu (alimentation, 

énergie et logement), on assiste à un changement de comportement 

assez significatif : 

« Χ Le consommateur réduit ses dépenses alimentaires, en privilégiant le 

ǇǊƛȄΦ !ƛƴǎƛ ƛƭ ǇŜǳǘ ŎƻƴǘƛƴǳŜǊ Ł ǎΩƻŦŦǊƛǊ ŘŜ ōŜƭƭŜǎ ǾŀŎŀƴŎŜǎ Ŝǘ ŘŜǎ ŀǊǘƛŎƭŜǎ ǘŜƭǎ 

que des vêtements, des téléphones mobiles et des produits de beautéΧ » 

/ΩŜǎǘ ƭŀ Ŏonclusion rendue par Hélène Deconinck dans son rapport 

intitulé « [Ŝ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ ŘŜǎ .ŜƭƎŜs mis sous pression ». 

Le consommateur mange « moins cher » 
Source : Fedis 

Il semblerait donc que les consommateurs sacrifient une part de leur 

ōǳŘƎŜǘ ǊŞǎŜǊǾŞ Ł ƭΩŀƭƛƳŜƴǘŀƛǊŜ ǇƻǳǊ ƭŜ ŎƻƴǎŀŎǊŜǊ ŀǳȄ ƭƻƛǎƛǊǎ ! 

/ΩŜǎǘΣ ƳŜ ǎŜƳōƭŜ-t-ƛƭΣ ǾǊŀƛƳŜƴǘ ŘŞǎƻƭŀƴǘΧ  

Et que va-t-ƛƭ ǎŜ ǇŀǎǎŜǊ Ł ƭΩŀǾŜƴƛǊ ǎƛ ƭŀ ǇǊŜǎǎƛƻƴ ŎƻƴǘƛƴǳŜ ŘΩŀǳƎƳŜƴǘŜǊ ǎǳǊ 

ƭŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ ŘŜǎ ŎƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊǎ ? 

Ils vont décider de ne manger que deux fois par jour au lieu de trois ? 

Ils vont décider de se laver moins souvent ? 

Ils vont imposer à leurs enfanǘǎ ŘŜ ǉǳƛǘǘŜǊ ƭΩŞŎƻƭŜ Ł мс ŀƴǎ ? 

 

Ajoutons que « Χles gens ne sont pas satisfaits de leur pension 

ƭŞƎŀƭŜΧ »(Source : Perl) et que la pension légale ne peut être garantie sur 

le long termeΣ ƛƭ ǎŜƳōƭŜ ŞǾƛŘŜƴǘ ǉǳΩƛƭ Ŧŀǳǘ ǊŞŀƎƛǊΦ 

« hǳƛΣ WŜŀƴtƘƛΧ WŜ ǾŜǳȄ ōƛŜƴ ǊŞŀƎƛǊΧ aŀƛǎ ǉǳŜƭƭŜǎ ǎƻƴǘ ƳŜǎ ƻǇǘƛƻƴǎ ? » 

V 
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Les options possibles  

1ère option  : attendre et espérer  
oilà probableƳŜƴǘ ƭΩŀǘǘƛǘǳŘŜ ƭŀ Ǉƭǳǎ ǎƛƳǇƭŜ et la plus prévisible à 

adopter. Elle produira un résultat ƴǳƭΣ ŎΩŜǎǘ garanti. 

Lƭ ƴΩȅ ŀǳǊŀ ŀǳŎǳƴ ŎƘŀƴƎŜƳŜƴǘ ǎƛ on attend que les choses 

ŎƘŀƴƎŜƴǘ ŘΩŜƭƭŜǎ-mêmes. 

Lƭ ƴΩȅ ŀǳǊŀ ŀǳŎǳƴ ŎƘŀƴƎŜƳŜƴǘ  

si on attend que les choses changent ŘΩŜƭƭŜǎ-mêmes. 

La grande majorité des bonnes choses qui nous sont arrivées au cours de 

notre vie ne sont pas arrivées par hasard ou par la ǎŜǳƭŜ ǾƻƭƻƴǘŞ ŘΩŀǳǘǊŜǎ 

personnes que nous même. 

WƻƘƴ CƛǘȊƎŜǊŀƭŘ YŜƴƴŜŘȅ ƭΩŀ ŘΩŀƛƭƭŜǳǊǎ ŎƭŀƛǊŜƳŜƴǘ ƳŜƴǘƛƻƴƴŞ ƭƻǊǎ ŘΩǳƴ 

discours mémorable ; « ƴŜ ƳŜ ŘŜƳŀƴŘŜȊ ǇŀǎΧ ». 

tƻǳǊ ǇǊŜƴŘǊŜ ŎƻƴƴŀƛǎǎŀƴŎŜ ŘΩǳƴ ŜȄǘǊŀƛǘ ŘŜ ŎŜ ŘƛǎŎƻǳǊǎ Ŝǘ des 

ŜƴǎŜƛƎƴŜƳŜƴǘǎ ǉǳŜ ƭΩƻƴ ǇŜǳǘ Ŝƴ tirer, rendez-vous sur  

http://url -ok.com/69242f 

2nde option  : devenir radin  
ffectivement, voici une possibilité ! aŀƛǎ ŘŜǾŜƴƛǊ ǊŀŘƛƴ ƴΩŜǎǘ 

pas à la portée de tout le monde.  

CŜ ƴΩŜǎǘ en plus pas une solution si bonne que cela.  

Nous sommes très peu à en être capable et nous sommes encore 

moins nombreux à en avoir envie. 

tŀǊ ŎƻƴǘǊŜΣ ŘŞǇŜƴǎŜǊ Ŝǘ ƛƴǾŜǎǘƛǊ ŘŜ Ŧŀœƻƴ ǊŜǎǇƻƴǎŀōƭŜ ƴΩŀ ǊƛŜƴ Ł 

ǾƻƛǊ ŀǾŜŎ ƭŀ ǊŀŘƛƴŜǊƛŜ Ŝǘ ŎΩŜǎǘ ǳƴ ŀǊǘ ǉǳƛ ǎΩŀǇǇǊŜƴŘΦ 

Mais pour en revenir à la radƛƴŜǊƛŜΣ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǊŀŘƛƴ ǉǳƛ ǾŜǳǘΦ 

V 

E 

http://url-ok.com/69242f
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9ǘǊŜ ǊŀŘƛƴΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǎŜǳƭŜƳŜƴǘ ŀǾƻƛǊ ǘƻǳǘŜǎ ƭŜǎ ǇŜƛƴŜǎ Řǳ 

ƳƻƴŘŜ Ł ŘŞƭƛŜǊ ƭŜǎ ŎƻǊŘƻƴǎ ŘŜ ƭŀ ōƻǳǊǎŜΣ ŎΩŜǎǘ ŀǳǎǎƛ ŎǳƭǘƛǾŜǊ ǳƴŜ 

ŎŜǊǘŀƛƴŜ ƳŞŦƛŀƴŎŜ ǇŀǊ ǊŀǇǇƻǊǘ Ł ƭΩŀǳǘǊŜΦ 

Or, être radin est tout bonnement contraire aux règles de base de 

ƭΩŜƴǊƛŎƘƛǎǎŜƳŜƴǘΣ Ƴŀƛǎ ƴƻǳǎ Ŝƴ ǇŀǊƭŜǊƻƴǎ Ǉƭǳǎ ƭƻƛƴΦ 

3ème option  : le surendettement  
e surendettement ne doit pas être confondu avec 

lΩendettement qui peut faire partie dΩune bonne gestion, 

alors que le surendettement est pathologique. 

Le surendettement touche tous les milieux sociaux 

Ŝǘ ǘƻǳǘŜǎ ƭŜǎ ǘǊŀƴŎƘŜǎ ŘΩŃƎŜΦ 
Source : www.guideducredit.com  

Les causes du surendettement sont multiples, mais une cause devient de 

plus en plus courante : ƭΩŀŎŎƛŘŜƴt de la vie. 

/Ŝƭŀ Ŝǎǘ ŘǶ Ŝƴ ǘǊŝǎ ƎǊŀƴŘŜ ǇŀǊǘƛŜ Ł ŎŀǳǎŜ ŘŜ ƭΩŜŦŦƻƴŘǊŜƳŜƴǘ ŘŜ ƭŀ 

ŎŀǇŀŎƛǘŞ ŘΩŞǇŀǊƎƴŜ Řǳ ŎƻƴǎƻƳƳŀǘŜǳǊΦ 

Lƭ ǎŜƳōƭŜ ǇƻǳǊǘŀƴǘ ŞǾƛŘŜƴǘ ǉǳŜ ǇŜǊǎƻƴƴŜ ƴΩŜǎǘ Ł ƭΩŀōǊƛ ŘΩǳƴ ƛƳǇǊŞǾǳ Ŝǘ 

ǉǳŜ ŎŜǎ ŎƘƻǎŜǎ ƭŁ ƴΩŀǊǊƛǾŜƴǘ Ǉŀǎ ǉǳΩŀǳȄ ŀǳǘǊŜǎΦ 

Il existe deux types de surendettement. 

5ΩǳƴŜ ǇŀǊǘ ƭŜ ǎǳǊŜƴŘŜǘǘŜƳŜƴǘ ŀŎǘƛŦΣ ǉǳƛ est lié à une accumulation de 

charges et de crédits, alors que les ressources restent identiques.  

L'excès de crédits à la consommation, ou l'accumulation de crédits 

revolving et /ou de cartes permettant de bénéficier de réserves d'argent, 

qui s'ajoutent parfois à un crédit immobilier, sont la principale source de 

surendettement actif. 

  

L 

http://www.guideducredit.com/
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Le surendettement actif représente près d'un tiers des dossiers déposés 

devant la commission de surendettement de la Banque de France. 

 

 

 

 

 

Source : www.guideducredit.com  

En France, 28.5 % des personnes surendettées  

ont des revenus nets compris entre 1.500 et 3.050 euros. 

5ΩŀǳǘǊŜ ǇŀǊǘΣ ƻƴ ǘǊƻǳǾŜ ƭŜ ǎǳǊŜƴŘŜǘǘŜƳŜƴǘ ǇŀǎǎƛŦ ǉǳƛ est déclenché par 

l'apparition d'un événement extérieur qui affecte gravement la capacité 

de remboursement des ménages. 

 

 

 

 

 

  
  

Source : www.guideducredit.com  

[Ŝ Ǉƭǳǎ ƛƴŎǊƻȅŀōƭŜ Řŀƴǎ ǘƻǳǘ œŀΣ ŎΩŜǎǘ ǉǳŜ нуΣр҈ ŘŜǎ ǇŜǊǎƻƴƴŜǎ 

surendettées ont des revenus compris entre 1.500 et 3.050 euros ! 

http://www.guideducredit.com/
http://www.guideducredit.com/
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Observons le graphique suivant : 

 

 

 

 

 

  

  

Source : www.guideducredit.com 

Que peut-on en tirer comme enseignement ? 

vǳŜ ƭŜǎ ǇŜǊǎƻƴƴŜǎ ƎŀƎƴŀƴǘ Ǉƭǳǎ ŘŜ пΦслл ϵ ƴŜǘǎ ǇŀǊ Ƴƻƛǎ ǊŜǇǊŞǎŜƴǘŜƴǘ 

seulement 0,1% des personnes surendettées. 

« Ah ben ça alors ! Tu en as de bonnes JeanPhi !  

9ǘ ǘǳ ŎǊƻƛǎ ǉǳŜ ƧŜ ƎŀƎƴŜ Ǉƭǳǎ ŘŜ пΦслл ϵ ƴŜǘǎ ǇŀǊ Ƴƻƛǎ ? » 

bƻƴΣ ƧŜ ƴΩŀƛ Ǉŀǎ Řƛǘ œŀΦ 

aŀƛǎ ƧŜ ǇǊŞǘŜƴŘǎ ǉǳΩƛƭ Ŝǎǘ ǇƻǎǎƛōƭŜ ŘΩŀǊǊƛǾŜǊ Ł ŎŜ ǘȅǇŜ ŘŜ ǊŜǾŜƴǳ ōƛŜƴ Ǉƭǳǎ 

ǎƛƳǇƭŜƳŜƴǘ ǉǳŜ ŎŜ ǉǳΩƻƴ ǇŜǳǘ ŎǊƻƛǊŜΦ 

WΩŀƧƻǳǘŜ ƳşƳŜ ǉǳŜ ƧŜ ƳŜ ǇǊŞǇŀǊŜ Ł ōǊƛǎŜǊ ǳƴ ƳȅǘƘŜΦ 

vǳŜƭƭŜ Ŝǎǘ ŘΩŀǇǊŝǎ Ǿƻǳǎ ƭŀ ŎŀǘŞƎƻǊƛŜ ǎƻŎƛƻǇǊƻŦŜǎǎƛƻƴƴŜƭƭŜ qui souffre le 

plus du surendettement ? 

Les ouvriers ? Les indépendants ? Les employés ? Les chômeurs ? 

Hm mmΧ !ƭƻǊǎ Κ vǳΩŜƴ ŘƛǘŜǎ-vous ? Et bien ! Lancez-vous ! J 

[ŀ ǊŞǇƻƴǎŜ ǎŜ ǘǊƻǳǾŜ Ł ƭŀ ǇŀƎŜ ǎǳƛǾŀƴǘŜΧ 

http://www.guideducredit.com/


18 

 

Source : www.guideducredit.com  

Et non ! Les chômeurs et personnes inactives ne sont pas ceux qui 

souffrent le plus du surendettement. 

[Ŝ ƎǊŀƴŘ ƎŀƎƴŀƴǘ ŜǎǘΧ ƭΩŜƳǇƭƻȅŞ ! 

9ǾƛŘŜƳƳŜƴǘΣ ǉǳŀƴŘ ƧΩŞŎǊƛǎ ζ grand gagnant ηΣ ƻƴ ǎŜ ŎƻƳǇǊŜƴŘΧ 

5ƻƴŎΣ Ŧŀƛǎƻƴǎ ƴƻǎ ŎƻƳǇǘŜǎΧ 

Vous voulez la sécurité ?  

A la lumière des informations que nous venons de recueillir, nous 

Ŏƻƴǎǘŀǘƻƴǎ ǉǳΩƛƭ Ŧŀǳǘ şǘǊŜ ǎƻƛǘ ǊŜǘǊŀƛǘŞΣ ǎƻƛǘ ŎŀŘǊŜΣ ǎƻƛǘ ŎƘŜŦ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ 

ƻǳΧ ƛƴŘŞǇŜƴŘŀƴǘ ! 

9ǘ ƻǳƛΧ  

Aussi incroyable que cela puisse paraître (mes grands-parents, mes 

ǇŀǊŜƴǘǎ Ŝǘ Ƴƻƴ ŜƴǘƻǳǊŀƎŜ ƴŜ ƳΩƻƴǘ ŀōǎƻƭǳƳŜƴǘ ƧŀƳŀƛǎ Řƛǘ ŎŜƭŀΧ [Ŝs 

vôtres oui ?), nous avons plus de chances de bien tirer notre épingle du 

jeu en étant indépendant. 

tƻǳǊǘŀƴǘΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ŦŀǳǘŜ ŘΩŀǾƻƛǊ ŜƴǘŜƴŘǳ ƳŜǎ ǇǊƻŎƘŜǎ ƳŜ ŎƻƴǎŜƛƭƭŜǊ 

de rechercher une « bonne » place dans une « bonne » entrepriseΧ  

http://www.guideducredit.com/
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4ème option  : se prendre en mains  
uille ! Quelle vilaine idée que voilà ! J 

Mais non voyons !  

/ΩŜǎǘΣ ŀǳ ŎƻƴǘǊŀƛǊŜΣ ƭa plus noble qui soit. 

Se prendre en mains signifie faire face. 

/ΩŜǎǘ ǾǊŀƛ ǉǳΩƛƭ ǎŜǊŀƛǘ Ǉƭǳǎ ǎƛƳǇƭŜ ŘΩŜǎǇŞǊŜǊ ǉǳŜ ƭŀ ŎƘŀƴŎŜ ǇǳƛǎǎŜ ƴƻǳǎ 

sourire enfin. 

aŀƛǎ ōƻƴΧ {ŀǾŜȊ-Ǿƻǳǎ ǉǳΩƛƭ ŜȄƛǎǘŜ ǳƴŜ ǾŞǊƛǘŀōƭŜ ǎǘŀǘƛǎǘƛǉǳŜ ǉǳƛ ŎƻƳǇŀǊŜ 

la chance de tirer le gros lot à la loterie et la probabilité de se faire 

frapper par la foudre ? 

Rendez-vous sur http://url -ok.com/26c0e1 pour connaître cette 

statistique étrange. (Rendez-vous au point 3, « ±ŜƴŘǊŜŘƛ моΧ ») 

Ne pas lâcher la proie pouǊ ƭΩƻƳōǊŜ 

{Ŝ ǇǊŜƴŘǊŜ Ŝƴ ƳŀƛƴǎΣ ŎΩŜǎǘ ŘΩŀōƻǊŘ ŘŜǾŜƴƛǊ ǊŜǎǇƻƴǎŀōƭŜΦ 

bΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǊŜǎǇƻƴǎŀōƭŜ ƭŀ ǇŜǊǎƻƴƴŜ ǉǳƛ ǎŜ Ǉƭŀƛƴǘ ǎŀƴǎ ŎŜǎǎŜ ŘΩǳƴ ƳŀƴǉǳŜ 

de chance et qui est jalouse de tout et de tout le monde. 

¦ƴ ǇǊƛƴŎƛǇŜ ǎƛƳǇƭŜ Řƻƛǘ şǘǊŜ ŀŘƻǇǘŞΣ ŎΩŜǎǘ ǳƴ ǇǊƛƴŎƛǇŜ ŘŜ ǇǊǳdence et de 

sagesse vieux comme le monde Υ ƴŜ Ǉŀǎ ƭŃŎƘŜǊ ƭŀ ǇǊƻƛŜ ǇƻǳǊ ƭΩƻƳōǊŜΦ 

hǳƛΣ ŎΩŜǎǘ ǾǊŀƛ : ƧŀƳŀƛǎ Ł ǳƴ ŀǳǘǊŜ ƳƻƳŜƴǘ ŘŜ ƭΩƘƛǎǘƻƛǊŜ ŘŜ ƭΩIǳƳŀƴƛǘŞ ƛƭ 

ƴΩŀ ŞǘŞ ǇƻǎǎƛōƭŜ ŘŜ ŎƻƴǎǘǊǳƛǊŜ ŘŜǎ ŦƻǊǘǳƴŜǎ ŀǳǎǎƛ ǊŀǇƛŘŜƳŜƴǘ Ŝǘ 

ǎƛƳǇƭŜƳŜƴǘ ǉǳΩŀǳ нмème siècle. 

Mais, eȄŎǳǎŜȊ Ƴƻƴ ƭŀƴƎŀƎŜ ǳƴ ǇŜǳ ǘǊƛǾƛŀƭΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ ǇƻǳǊǘŀƴǘ Ǉŀǎ ǳƴŜ 

raison pour faire le con. 

Question : comment se prendre en mains sans faire le con ? 

O 

http://url-ok.com/26c0e1
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Se prendre en mains sans faire le con  
 

9ǎǎŀȅƻƴǎ ŘΩŀōƻǊŘ ŘΩƛŘŜƴǘƛŦƛŜǊ ŎƻƳƳŜƴǘ ŎŜǊǘŀƛƴǎ font les consΧ 

¶ Ils critiquent tout, ne font rien Ŝǘ ŎƘŀƴƎŜƴǘ ǎŀƴǎ ŎŜǎǎŜ ŘΩŀǾƛǎ 

¶ Ils pensent tout savoir mais ne savent pas 

¶ Ils pensent faire fortune en quelques nuits 

¶ Ils quittent leur boulot dès les premiers euros en extra 

¶ Ils harcèlent leurs proches et leurs amis 

¶ Ils pensent que le monde entier complote contre eux 

¶ Ils quittent dès les premiers problèmes 

¶ Ils ne comprennent pas ce qui leur arrive 

¶ Ils ne sont pas responsables vis-à-vis des taxes 

¶ Lƭǎ ƴΩƻƴǘ Ǉŀǎ ǳƴ Ǉƭŀƴ Ł ŎƻǳǊǘΣ ƳƻȅŜƴ Ŝǘ ƭƻƴƎ ǘŜǊƳŜ 

¶ Lƭǎ ƴΩŞŎƻǳǘŜƴǘ Ǉŀǎ ƭŜǎ ŎƻƴǎŜƛƭǎ de ceux qui ont déjà réussi 

¶ Lƭǎ ŞŎƻǳǘŜƴǘ ƭŜǎ ŎƻƴǎŜƛƭǎ ŘŜ ŎŜǳȄ ǉǳƛ ƴΩȅ ŎƻƴƴŀƛǎǎŜƴǘ ǊƛŜƴ 

¶ Etc. 

{Ωƛƭ Ǿƻǳǎ ǇƭŀƛǘΣ ǎΩƛƭ Ǿƻǳǎ Ǉƭŀƛǘ : ne faites pas comme ces gens. 

Nous en connaissons tous pourtant, des gens comme ça. 

Leur compagnie est désagréable, leurs conversations sont creuses, ils 

manquent de dignité, ils manquent de subtilité, mais surtout : 

Ils nous pompent notre énergie 

De toute façon, ŎΩŜǎǘ ŘŞƧŁ ǊŀǎǎǳǊŀƴǘ ŘŜ ǎŀǾƻƛǊ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀǾŜȊ ƭǳ ƧǳǎǉǳΩƛŎƛΦ 

{ƛ Ǿƻǳǎ ƴΩŀǾŜȊ Ǉŀǎ ŜƴŎƻǊŜ ŦŜǊƳŞ ŎŜ ŦƛŎƘƛŜǊ Ŝƴ Řƛǎŀƴǘ ζ foutaises ! ηΣ ŎΩŜǎǘ 

que Ǿƻǳǎ ƴΩşǘŜǎ Ǉŀǎ un de ceux qui font les consΧ J 

Utilisons donc notre énergie à voir comment il est possible, ensemble, de 

ŎƻƴǘǊŜǊ ƭŀ ƘŀǳǎǎŜ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Ŝƴ ǎΩŀƳǳǎŀƴǘ. 
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Contrer la hausse des prix  : facile  ! 
 

our contrer la hausse des prix, il suffit simplement de hausser 

ƴƻǘǊŜ ǊŜǾŜƴǳΦ /ΩŜǎǘ ŞǾƛŘŜƴǘ ! 

9ƴ ǇƭǳǎΣ ŎŜ ǉǳƛ Ŝǎǘ ŀƎǊŞŀōƭŜΣ ŎΩŜǎǘ ǉǳΩƛƭ ƴΩȅ ŀ Ǉŀǎ 36 façons 

ŘΩŀǳƎƳŜƴǘŜǊ ƴƻǎ ǊŜƴǘǊŞŜǎ ŘΩŀǊƎŜƴǘΦ 

{ƛ ƻƴ ǎΩŜƴ ǘƛŜƴǘ ŀǳȄ ŘƛŦŦŞǊŜƴǘǎ ƎǊŀǇƘƛǉǳŜǎ ŀƴŀƭȅǎŞǎ Ǉƭǳǎ ŀǾŀƴǘΣ ƻƴ ǇŜǳǘ 

ŘŞŘǳƛǊŜ ǉǳŜ ǇƻǳǊ şǘǊŜ Ł ƭΩŀōǊƛ ŦƛƴŀƴŎƛŝǊŜƳŜƴǘΣ ƛƭ ǎǳŦŦƛǘ ŘΩŀǾƻƛǊ ǳƴ ŎƻƴǘǊŀǘ 

de travail qui paie toutes les factures courantes et de faire le nécessaire 

pour gagner plus de 4.600 euros nets par mois. 

!ƭƻǊǎΧ vǳŜƭƭŜǎ ǎƻƴǘ ƭŜǎ ƻǇǘƛƻƴǎ ? 

[ŀ ǇǊŜƳƛŝǊŜ ǉǳŜ ƧŜ ǾƻƛǎΣ ŎΩŜǎǘ ŜǎǇŞǊŜǊ ǳƴŜ ŀǳƎƳŜƴǘation.  

Mais une fameuse hein ! J 

On peut jouer des coudes, écraser quelques collègues ou, plus 

éthiquement, suivre des cours du soir pour mériter un emploi plus 

rémunérateur. Cliquez ici http://url -ok.com/d9c254 pour ǎŀǾƻƛǊ ǎΩƛƭ Ŝǎǘ 

judicieux de se lancer dans des cours du soir. 

Autre possibilité, épouser ǉǳŜƭǉǳΩǳƴ ǉǳƛ Ŝǎǘ ǘǊŝǎ ǊƛŎƘŜΦ 

bƻǳǎ ŀŘƳŜǘǘǊƻƴǎ ǉǳΩƛƭ ǎΩŀƎƛǘ ƭŁ ŘΩǳƴŜ ŎƻƳǇŞǘŜƴŎŜ Ǉeu ŎƻǳǊŀƴǘŜΧ J 

Ou alors, se retrousser les manches et créer une source de revenu 

supplémentaire. 

« hǳŀƛǎΧ /ΩŜǎǘ œŀΧ tƻǳǊ ǘƻǳǘ ƭŀƛǎǎŜǊ ŀǳ ŦƛǎŎΧ » 

Allons cher lecteur ! Ne me dites pas que vous tombez dans ce piège ! 

/ŀ ŎΩŜǎǘ ōƻƴ ǇƻǳǊ Ƴŀ ƎǊŀƴŘ-ƳŝǊŜΣ Ƴŀƛǎ ǎΩƛƭ Ǿƻǳǎ Ǉƭŀƛǘ Ǉŀǎ ǇƻǳǊ ƴƻǳǎ ! 

Il me semble que nous sommes tout de même mieux renseignŞǎ ǉǳŜ ŎŀΧ 

Non Κ !ƭƭƻƴǎΧ [ŀƛǎǎŜȊ-moi vous donner un point de vue. 

P 

http://url-ok.com/d9c254
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5ΩŀǇǊŝǎ ǾƻǳǎΣ ǉǳƛ ƛƳŀƎƛƴŜ Ŝǘ Ŧŀƛǘ ǾƻǘŜǊ ƭŜǎ ƭƻƛǎ ǉǳƛ ǊŞƎƛǎǎŜƴǘ ƭŜ ŎƻŘŜ ŦƛǎŎŀƭ 

de tout pays démocratique ? 

Les sans-emploi ? Les travailleurs ? Les artisans ? 

Ou bien les juristes, ministres Ŝǘ ŀǳǘǊŜǎ ŎƘŜŦǎ ŘΩŞǘŀǘǎ ? Et bien ? J 

LƳŀƎƛƴƻƴǎ ƳŀƛƴǘŜƴŀƴǘ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ǎƻȅŜȊ ƧǳǊƛǎǘŜΣ ƳƛƴƛǎǘǊŜ ƻǳ ŎƘŜŦ ŘΩŞǘŀǘΣ 

est-ce que vous voteriez des lois qui reviendraient à scier la branche sur 

laquelle vous êtes assis ? 

9ƴ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǘŜǊƳŜǎΣ Ŝǎǘ-ce que vous et tous vos petits camarades qui 

gagnez des émoluments mirobolants allez vraiment voter des lois qui 

cassent votre gain ? 9ǾƛŘŜƳƳŜƴǘ ƴƻƴΧ 

Les lois sont faites pour et par les gens fortunés 

aŀƛǎΣ ŎƻƳƳŜ ƴǳƭ ƴΩŜǎǘ ǎǳǇǇƻǎŞ ƛgnorer la loi, nous devrions tous le 

ǎŀǾƻƛǊ ƴΩŜǎǘ-ce pas ? 

Et bien non, tout le monde ne le sait pas. 

Et nombreux sont ceux et celles qui tombent dans la facilité en pensant 

ǉǳΩƛƭ ƴŜ Ŧŀǳǘ Ǉŀǎ ƎŀƎƴŜǊ ǘǊƻǇ ǎƻǳǎ ǇŜƛƴŜ ŘŜ ǇŀȅŜǊ ǘǊƻǇ ŘŜ ǘŀȄŜǎΦ 

Réjouissons-nous du jour où nous paierons м Ƴƛƭƭƛƻƴ ŘΩŜǳǊƻǎ ŘΩƛƳǇƾǘǎ ! 

Moi, je me réjouis déjà de savoir que vous ne faites plus partie de ceux et 

celles qui tombent dans le piège de la vieille croyance populaire. 

Occupons-ƴƻǳǎ ŘŜ ƎŀƎƴŜǊ ōŜŀǳŎƻǳǇ ŘΩŀǊƎŜƴǘΦ 

Lorsque ce sera chose faite, nous utiliserons les services de juristes et 

autres experts-fiscalistes pour gérer notre imposition. 

!Ƙ Ƴŀƛǎ ƧŜ ŎǊƻƛǎ ǉǳŜ ƧΩŜƴǘŜƴŘǎ ŎŜ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ǇŜƴǎŜȊΧ 

Vous pensez que vous allez ƳŀƴǉǳŜǊ ŘŜ ǘŜƳǇǎ ƴΩŜǎǘ-ce pas ? J 
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Le mythe du manque de temps  
 

Ǿŀƴǘ ŘΩŀōƻǊŘŜǊ ƭŜǎ ŘƛŦŦŞǊŜƴǘǎ ƳƻȅŜƴǎ ǉǳƛ ǎΩƻŦŦǊŜƴǘ Ł ƴƻǳǎ ǇƻǳǊ 

contrer la hausse des prix, il est bon ŘΩŀōƻǊŘŜǊ ƭŜ Ǉƻƛƴǘ Řǳ ǘŜƳǇǎΦ 

Nous connaissons tous des gens qui ƴΩƻƴǘ le temps de rien. 

hƴ ƭŜǎ ƻōǎŜǊǾŜ Ŝǘ ƻƴ ǊŜƳŀǊǉǳŜ ǉǳΩƛƭ ǎΩŀƎƛǘ Ře coupleǎΣ ǉǳΩƛƭǎ ǘravaillent 

ǘƻǳǎ ƭŜǎ ŘŜǳȄ Ł ǘŜƳǇǎ ǇƭŜƛƴΣ ǉǳΩƛƭǎ ƻƴǘ ŘŜǳȄ ŜƴŦŀƴǘǎ ǉǳƛ Ǿƻƴǘ Ł ƭΩŞŎƻƭŜ Ŝǘ 

au sport. 

Nous connaissons aussi des gens qui font des tonnes de choses. 

hƴ ƭŜǎ ƻōǎŜǊǾŜ Ŝǘ ƻƴ ǊŜƳŀǊǉǳŜ ǉǳΩƛƭ ǎΩŀƎƛǘ ŘŜ ŎƻǳǇƭŜǎΣ ǉǳΩƛƭǎ ǘǊŀǾŀƛƭƭŜƴǘ 

tous les deux à temps pƭŜƛƴΣ ǉǳΩƛƭǎ ƻƴǘ ŘŜǳȄ ŜƴŦŀƴǘǎ ǉǳƛ Ǿƻƴǘ Ł ƭΩŞŎƻƭŜ Ŝǘ 

ŀǳ ǎǇƻǊǘΧ aŀƛǎ ǉǳŜ aƻƴǎƛŜǳǊ ǇǊŀǘƛǉǳŜ ŀǳǎǎƛ ǳƴ ǎǇƻǊǘΣ ǉǳŜ aŀŘŀƳŜ Ŧŀƛǘ 

du fitness, que Monsieur suit des cours par correspondance, que 

aŀŘŀƳŜ Ŝǎǘ ǇǊŞǎƛŘŜƴǘŜ ŘŜ ƭΩŀǎǎƻŎƛŀǘƛƻƴ ŘŜǎ ǇŀǊŜƴǘǎ ŘΩŞƭŝǾŜǎ ŘŜ ƭΩŞŎƻƭŜ 

des enfants, que Monsieur est négociant en vins après son boulot, que 

Madame envisage de développer une seconde source de revenu et que 

ce couple déborde de projet. 

Tout le monde a 24 heures dans une journée,  

même Nicolas Sarkozy 

Certains pensent à tort que pour réussir et avoir du succès, il faut avoir 

ōŜŀǳŎƻǳǇ ŘŜ ǘŜƳǇǎ ƭƛōǊŜΣ ǉǳΩƛƭ ƴŜ Ŧŀǳǘ Ǉŀǎ ŀƛƳŜǊ ǎŀ ŦŀƳƛƭƭŜΣ ǉǳΩƛƭ Ŧŀǳǘ şǘǊŜ 

orphelin et ermite, avoir une santé de fer, un destin de rêve et surtout, 

avoir une chance colossale. 

/ΩŜǎǘ ŞǾƛŘŜƳƳŜƴǘ archi-faux. Tout le monde a 24 heures dans une 

ƧƻǳǊƴŞŜΣ ƳşƳŜ bƛŎƻƭŀǎ {ŀǊƪƻȊȅΦ /ΩŜǎǘ ƭΩǳǘƛƭƛǎŀǘƛƻƴ ŘŜ ŎŜǎ нп ƘŜǳǊŜǎ ǎǳǊ ƭŜ 

long terme qui détermine notre niveau de réussite. 

Pas encore convaincu ? 

A 
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Bien, observez ces statistiques : 

- Le Belge passe 230 minutes par jour devant sa télévision. 

- Le Français y passe 199 minutes et la Française 223. 

- Les ados américains, qui sont les adultes de demain, consacrent 

72 heures par semaine devant des médias électroniques. 

- En Ontario, les enfants de 2 à 11 ans passent 14,5 heures par 

semaine devant leur poste de télévision. 

/Ŝǎ ǎǘŀǘƛǎǘƛǉǳŜǎΣ ōƛŜƴ ǉǳΩŞŘƛŦƛŀƴǘŜǎΣ ƴŜ ǘƛŜƴƴŜƴǘ Ǉŀǎ ŎƻƳǇǘŜ Řǳ ǘŜƳǇǎ 

ǇŀǎǎŞ ŘŜǾŀƴǘΧ ǳƴ ŞŎǊŀƴ ŘΩƻǊŘƛƴŀǘŜǳǊ ! 

Alors Κ vǳΩŜƴ ŘƛǘŜǎ-vous Κ /ΩŜǎǘ Şǘƻƴƴŀƴǘ ƴΩŜǎǘ-ce pas ? 

Le temps nous file entre les doigts, 

Ƴŀƛǎ ƴƻǳǎ ƴΩŀǾƻƴǎ ǉǳΩǳƴŜ ǾƛŜ 

Aussi incroyable que cela puisse sembler, nous gaspillons notre 

ressource la plus chère de façon stupide. 

[Ŝ ǘŜƳǇǎ ƴƻǳǎ ŦƛƭŜ ŜƴǘǊŜ ƭŜǎ ŘƻƛƎǘǎΣ Ƴŀƛǎ ƴƻǳǎ ƴΩŀǾƻƴǎ ǉǳΩǳƴŜ ǾƛŜΦ 

/ΩŜǎǘ ōƛŜƴ ŘŜ ǎŜ ǇǊŞƭŀǎǎŜǊ ŎƻƳƳŜ ǳƴ ŎƘŀǘ ǎǳǊ ǳƴ ǊŀŘƛŀǘŜǳǊ ŎƘŀǳŘΣ ŎΩŜǎǘ 

même nécessaire de savoir décompresser de temps à autre, mais nous 

devons être prudents Υ ƴƻǳǎ ƴΩŀǾƻƴǎ Ǉŀǎ ƭŜǎ ƳşƳŜǎ ƻōƧŜŎǘƛŦǎ ŘŜ ǾƛŜ 

ǉǳΩǳƴ ŎƘŀǘΧ 
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,ȭÉÎÃÒÏÙÁÂÌÅ ÆÏÒÃÅ ÄÕ ÔÅÍÐÓ ÌÉÂÒÅ 
 

ŀƛ ŜƴǘŜƴŘǳ ǇŀǊƭŜǊ ŘŜǊƴƛŝǊŜƳŜƴǘ ŘŜ ƭΩƛƴŎǊƻȅŀōƭŜ ƘƛǎǘƻƛǊŜ ŘΩǳƴ ǘȅǇŜ 

qui avait du mal à troǳǾŜǊ ŘŜ ƭΩŜƳōŀǳŎƘŜΣ qui vivait petitement 

et qui a eu une idée un beau jour. 

Vous me direz que tout le monde a des idées et je vous répondrai que 

oui, mais tout le monde ne les met pas en pratique. 

Pendant deux ans, de 21 à 23 ans, le type en question a cherché du 

boulot en vain, personne ne voulait de lui. 

Finalement, il décide de postuler pour une place qui ne lui plaît pas à 

priori mais qui aura le mérite de payer ses charges et de lui permettre de 

vivre un peu plus décemment. 

5Ωŀǳǘŀƴǘ Ǉƭǳǎ ǉǳΩƛƭ ŘŜǾƛŜƴǘ ǇŀǇŀ ŘΩǳƴŜ ǇŜǘƛǘŜ ŦƛƭƭŜ Ŝǘ ǉǳΩƛƭ ǎŜ ƳŀǊƛŜ ƭŀ 

même année. 

Voilà donc notre gaillard au bureau des brevets de Berne. 

Il y travaille comme employé administratif, 10 heures par jour du lundi 

au samedi. 

aŀƛǎΣ ŎƻƳƳŜ ƴƻǳǎ ƭΩŀǾƻƴs dit, le bonhomme a une idée. 

Comme il se fait que son boulot lui prend 10 heures par jour même le 

ǎŀƳŜŘƛΣ ƛƭ ƴΩȅ ŀ ǉǳŜ ǇŜǳ ŘŜ ǘŜƳǇǎ ƭƛōǊŜ ǇƻǳǊ ǘǊŀǾŀƛƭƭŜǊ ǎǳǊ ǎƻƴ ƛŘŞŜΦ  

Peu importe, notre ami le fait le soir et le dimanche. 

! ƭΩŞǇƻǉǳŜΣ Ŝƴ мфлнΣ ƛƭ Şǘŀƛǘ ŘΩŀƛƭƭŜǳǊǎ ŀǎǎŜȊ ƛƴŎƻƴǾŜƴŀƴǘ ŘŜ ǘǊŀǾŀƛƭƭŜǊ ƭŜ 

dimanche, mais ŀƭƻǊǎ ǉǳΩƛƭ ŀǳǊŀƛǘ Ǉǳ ǎŜ ǎŜǊǾƛǊ ŘŜ ŎŜƭŀ ŎƻƳƳŜ ǇǊŞǘŜȄǘŜ 

pour ne rien faire, ƴƻǘǊŜ ƘŞǊƻǎ ƴΩŜƴ ƴΩŀǾŀƛǘ ŎǳǊŜΦ 

WΩ 
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Il décida donc de poursuivre ses recherches pour mettre sa théorie au 

point. 

Cette théorie, tout le monde la connait. 

aşƳŜ ŎŜǳȄ ǉǳƛ ƴΩȅ ŜƴǘŜƴŘŜƴǘ ǊƛŜƴ Ŝƴ ƳŀǘƘŞƳŀǘƛǉǳŜ ƻǳ Ŝƴ ǇƘȅǎƛǉǳŜΦ 

[ΩŀǳǘŜǳǊ ŀ ǇǳōƭƛŞ ƭΩŀǊǘƛŎƭŜ ŜȄǇƭƛǉǳŀƴǘ ŎŜǘǘŜ ǘƘŞƻǊƛŜ ŀǳ Ƴƻƛǎ ŘŜ ǎŜǇǘŜƳōǊŜ 

1905, il y a donc plus de cent ans. 

Cette théorie a rendu son auteur célèbre et richissime. 

Elle avait pourtant été imaginée durant les temps libres de son auteur, 

ŎƻƳƳŜ ƻƴ ŦŜǊŀƛǘ ǳƴ ƘƻōōȅΧ 5ǳ ǘǊƛŎƻǘ ǇŀǊ ŜȄŜƳǇƭŜΧ 

/ŜǘǘŜ ǘƘŞƻǊƛŜ Ŝǎǘ ŎŜƭƭŜ ŘŜ ƭŀ ǊŜƭŀǘƛǾƛǘŞ ǊŜǎǘǊŜƛƴǘŜΣ ŘΩ!ƭōŜǊǘ 9ƛƴǎǘŜƛƴΦ 

Tout le monde peut faire fortune comme Einstein 

Alors vous allez certainement me dire que je suis un fou, que si Einstein a 

Ŝǳ ǳƴ ǇǊƛȄ bƻōŜƭΣ ŎΩŜǎǘ ǇŀǊŎŜ ǉǳΩƛƭ Şǘŀƛǘ ǳƴ ƎŞƴƛŜ Ŝǘ ǉǳŜ ǘƻǳǘ ƭŜ ƳƻƴŘŜ ƴŜ 

peut pas être un génie comme lui. 

WŜ Ǿƻǳǎ ǊŞǇƻƴŘǊŀƛǎ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀǾŜȊ ǊŀƛǎƻƴΦ aŀƛǎ ƛŎƛΣ ƛƭ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǉǳŜǎǘƛƻƴ 

ŘΩŀǾƻƛǊ Řes idées de génie. Il est simplement question de rentabiliser les 

plages de temps libres que nous avons. 

Tout le monde peut faire fortune comme Einstein, sans pour autant avoir 

des aptitudes intellectuelles extraordinaires. 

Réfléchissons un instant. Nous avons un ou deux revenus selon que nous 

vivons seul ou en couple. Ce revenu est utile pour payer les charges, le 

loyer, des vêtements, une ƻǳ ŘŜǳȄ ǾƻƛǘǳǊŜǎΧ  

Ce revenu peut même nous permettre de nous (sur)endetter ! J 

Nous allons donc créer une autre source de revenu durant nos temps 

libres, bâtir une fortune et contrer la hausse des prix en nous amusant ! 
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Petit guide pour devenir riche  
 

Il existe un livre au format A5 (un demi-A4 traditionnel), qui fait à peine 

фс ǇŀƎŜǎΣ ǉǳƛ ǎŜ ƭƛǘ Ŝƴ Ƴƻƛƴǎ ŘΩǳƴŜ ƘŜǳre trente et qui peut faire de 

ƴΩƛƳǇƻǊǘŜ ǉǳƛ ǳƴŜ ǇŜǊǎƻƴƴŜ ŦƻǊǘǳƴŞŜΦ 

/Ŝ ƭƛǾǊŜ ǎΩƛƴǘƛǘǳƭŜ  

« Comment devenir riche sans gagner à la loterie » 

www.richesanslaloterie.com  

Lƭ ŀ ŞǘŞ ŞŎǊƛǘ Ł ƭΩŀǘǘŜƴǘƛƻƴ ŘŜ ǘƻǳǘŜǎ Ŏelles et ceux qui aimeraient 

ǎΩŜƴǊƛŎƘƛǊ Ŝǘ ǉǳƛ ǇŜƴǎŜnt ǉǳŜ ŎŜƭŀ ƴΩŀ ǊƛŜƴ Ł ǾƻƛǊ ŀǾŜŎ ƭŀ ŎƘŀƴŎŜΦ 

{Ωƛƭ Ŝǎǘ ǾǊŀƛ ǉǳΩƛƭ ŜȄƛǎǘŜ ǳƴŜ ǇǊƻōŀōƛƭƛǘŞ ŘŜ ƎŀƎƴŜǊ Ł EuromillionsΣ ƛƭ ƴΩŜƴ 

est pas moins vrai que nous avons des millions de fois plus de chances de 

réussir une vie extraordinaire sans compter sur la chance. 

{ΩŜƴǊƛŎƘƛǊ ƴŜ ǇǊŜƴŘ Ǉŀǎ Ǉƭǳǎ ŘŜ ǘŜƳǇǎ ǉǳŜ ǎΩŀǇǇŀǳǾǊƛǊ 

tǊƻŦƛǘŜȊ ŘŜ ƭΩƻŎŎŀǎƛƻƴ ǇƻǳǊ Ǿƻǳǎ ƛƴǎŎǊƛǊŜ ǎŀƴǎ ŀǘǘŜƴŘǊŜ Ł ƭŀ ƴŜǿǎƭŜǘǘŜǊ 

« /ƻƳƳŜƴǘ ŘŜǾŜƴƛǊ ǊƛŎƘŜΧ [Ŝǎ ǘǊǳŎǎ » qui est éditée deux fois par mois. 

Pour lire la dernière newsletter et avoir accès à ƭΩŜƴǘƛŝǊŜǘŞ ŘŜǎ ŀǊŎƘƛǾŜǎ 

ǎŀƴǎ ǇǊŜƴŘǊŜ ƭΩŜƴƎŀƎŜƳŜƴǘ ŘŜ Ǿƻǳǎ ƛƴǎŎǊƛǊŜ ǎǳǊ ƭŀ ƭƛǎǘŜ ŘŜ ŘƛŦŦǳǎƛƻƴΣ 

cliquez ici : http://url -ok.com/e8aad3 

Cliquez ici http://url -ok.com/6ba896 pour faire connaissance avec pas 

moins de 13 de lecteurs de la newsletter qui ont aimablement voulu 

faire part de leur témoignage. 

Enfin, cliquez ici : http://url -ok.com/ec926e pour vous inscrire et 

recevoir automatiquement les nouvelles newsletters directement du 

ōǳǊŜŀǳ ŘŜ WŜŀƴtƘƛ Řŝǎ ǉǳΩƛƭ ƭŜǎ ǇǳōƭƛŜΦ 

http://www.richesanslaloterie.com/
http://url-ok.com/e8aad3
http://url-ok.com/6ba896
http://url-ok.com/ec926e
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hōǎŜǊǾŜȊ ŎŜǘǘŜ ŎƻǳǾŜǊǘǳǊŜΧ 

 

« Lire ce livre,  

c'est comme faire Bruxelles-Paris en TGV  

alors qu'on pensait le faire en vélomoteur ! »  

Juan Torres, 47 ans, entrepreneur 

 

 

A votre avis, à quelle position du 

Top10 se trouvait-elle dans le 

classement des meilleurs ventes 

des hypermarchés Carrefour ? 

 

Cliquez ici http://url -ok.com/d9c254 pour connaître la réponse. 

Ah ! Tant que nous en sommes 

aux énigmes, combien de livres se 

trouvaient sous les bras de 

JeanPhi sur le cliché ci-contre ? 

Chaque enveloppe contient 2 

exemplaires de "Comment 

devenir riche sans gagner à la 

loterie", 3 lecteurs ont opté pour 

la promotion 2 commandés = 5 

expédiés, une lectrice a 

commandé 10 exemplaires et 

ǎΩŜǎǘ ǾǳŜ ƻŦŦǊƛǊ ǳƴ ƻƴȊƛŝƳŜ ǇƻǳǊ 

la remercier. 

Envoyez votre réponse à JeanPhi sur enigme@richesanslaloterie.com 

http://url-ok.com/d9c254
mailto:enigme@richesanslaloterie.com
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Comment vous sortir de vos dettes  
 

otre compte en banque est dans le rouge ?  

Vous avez utilisé tous les crédits possibles ?  

±ƻǳǎ ŀǾŜȊ ƭΩƛƳǇǊŜǎǎƛƻƴ ŘŜ Ǿƻǳǎ ŜƴŦƻƴŎŜǊ ŎƘŀǉǳŜ ƧƻǳǊ ǳƴ ǇŜǳ 

plus dans les dettes ? 

Je vous comprends.  

WΩŀƛ Ŏƻƴƴǳ Ƴƻƛ ŀǳǎǎƛ ŎŜǘǘŜ ǎƛǘǳŀǘƛƻƴΦ WΩŀƛ ƳşƳŜ Ǿǳ Ǉƭǳǎ ŘŜ ƭŜǘǘǊŜǎ 

ŘΩƘǳƛǎǎƛŜǊǎ Ŝǘ ŘŜ ǎŀƛǎƛŜǎ ŘŜ ƳŜǎ ƳŜǳōƭŜǎ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ƴΩŜƴ ǾŜǊǊŜȊ Řŀƴǎ ǘƻǳǘŜ 

votre vie.  

Alors la première bonne nouvelle Υ ƻƴ ǇŜǳǘ ǎΩŜƴ ǎƻǊǘƛǊΦ 

VOUS POUVEZ VOUS EN SORTIR 

Il y a quelques conditions pour cela. 

1. bŜ ŦŀƛǘŜǎ Ǉŀǎ ƭΩŀǳǘǊǳŎƘŜ 

WƻǳŜǊ ŀǳ Ǉƭǳǎ Ŧƛƴ ŀǾŜŎ ƭŜǎ ŘŜǘǘŜǎ ƴŜ ŘǳǊŜ ǉǳΩǳƴ ǘŜƳǇǎΦ 9ƭƭŜǎ Ǿƻǳǎ 

ǊŀǘǘǊŀǇŜƴǘ ǳƴ ƧƻǳǊ ƻǳ ƭΩŀǳǘǊŜΦ  

Au lieu de les ignorer, la première étape est de savoir où vous en 

êtes. 

Faites un bilan de votre situation. 

Combien devez-vous ? Combien gagnez-vous ? En combien de 

temps pouvez-vous vous sortir de vos dettes ?  

Combien pouvez-vous payer chaque mois ? 

 

  

V 
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2. Négociez 

Mettez-vous un instant à la place de ceux à qui vous devez de 

ƭΩŀǊƎŜƴǘ : banque, trésor public, fournisseurs etc. 

Quelle est leur crainte ? 

NE JAMAIS ETRE PAYÉ 

/ƻƳƳŜ ƭŜ ŘƛǎŜƴǘ ƭŜǎ ŀǾƻŎŀǘǎΣ ǳƴ ōƻƴ ŀŎŎƻǊŘ Ǿŀǳǘ ƳƛŜǳȄ ǉǳΩǳƴ 

mauvais procès. Si vous contactez tous vos créanciers et leur 

proposez un étalement de votre dette, ils finiront par dire oui. 

/ƻƳǇǊŜƴŜȊ ǉǳŜ ƭŀ ǉǳƛŞǘǳŘŜ ŘΩŜǎǇǊƛǘ ŀ aussi un prix, pour vous 

comme pour eux. 

Si vous payez un peu chaque mois, ce sera plus satisfaisant pour 

ŜǳȄ ǉǳŜ ŘŜ ǎŀǾƻƛǊ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ƭŜǳǊ ŘŜǾŜȊ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ - - et que vous 

risquez de vous déclarer en faillite personnelle. 

 

3. Payez votre plus important créancier: vous 

Dans votre négociation avec vos créanciers, vous avez une 

priorité : vous. 

VOUS DEVEZ VOUS PAYER 

5Ω!.hw5 р҈ 59 ±h{ w9±9b¦{ 

POUR VOUS CONSTITUER UN MATELAS 

Ça y est, il est tombé sur la tête, pensez-vous. Alors que je dois 

ŘŜǎ ŘƛȊŀƛƴŜǎ ƻǳ ŘŜǎ ŎŜƴǘŀƛƴŜǎ ŘŜ ƳƛƭƭƛŜǊǎ ŘΩŜǳǊƻǎΣ ƛƭ ǾŜǳǘ ǉǳŜ ƧŜ 

ƳŜǘǘǊŜ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ŘŜ ŎƾǘŞ !  
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Eh oui, dans votre situation, il est vital que vous restauriez 2 

choses : 

¶ votre image de vous 
¶ votre confiance en vous 

 
Est-il facile de se sentƛǊ ŎƻƴŦƛŀƴǘ Ŝǘ Ŝƴ ǎŞŎǳǊƛǘŞ ǉǳŀƴŘ ƻƴ ƴΩŀ Ǉŀǎ ƭŜ 

moindre centime devant soi ? ς NON !  

Alors que si vous mettez de côté 5 % des sommes que vous 

gagnez, peu à peu vous aurez une somme devant vous, que vous 

ƎŀǊŘŜǊŜȊ ǇƻǳǊ ƭŀ ŦŀƛǊŜ ŦǊǳŎǘƛŦƛŜǊ όƴƻƴΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ Ǉour vous 

acheter une voiture de sport). 

Et si vous êtes capable de mettre cet argent de côté, la victoire 

ǉǳŜ ŎŜƭŀ ǊŜǇǊŞǎŜƴǘŜǊŀ ŀƳŞƭƛƻǊŜǊŀ ƭΩƛƳŀƎŜ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ Ǿƻǳǎ ŦŀƛǘŜǎ ŘŜ 

vous-même. 

Donc, vous mettez ŘΩŀōƻǊŘ 5 % de côté, et ensuite vous payez vos 

dépenses courantes et éteignez doucement votre dette. 
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[ΩŀǊƎŜƴǘ ƭŜ Ƴƻƛƴǎ ŎƘŜǊ Řǳ ƳƻƴŘŜ 

vǳŀƴŘ Ǿƻǳǎ ŘŜǾŜȊ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘΣ Ǿƻǎ ŎǊŞŀƴŎƛŜǊǎ ǎŜǊƻƴǘ ǘŜƭƭŜƳŜƴǘ 

ŎƻƴǘŜƴǘǎ ŘΩşǘǊŜ ǊŜƳōƻǳǊǎŞǎ ǉǳŜ ƎŞƴŞǊŀƭŜƳŜƴǘ Ǿƻǳǎ ŀǊǊƛǾŜǊŜȊ Ł 

ŞǘŀƭŜǊ Ǿƻǎ ǇŀƛŜƳŜƴǘǎ ǎŀƴǎ ǇŀȅŜǊ ŘΩƛƴǘŞǊşǘǎΦ 

{Ωƛƭǎ ƭŜ proposent, soyez ferme. Vous ne pouvez pas, dans votre 

situation, payer ŘΩƛƴǘŞǊşǘǎΦ 

Il est déjà miraculeux que vous arriviez à éteindre votre dette. 

Quand vous serez dans les affaires, vous noterez le même 

phénomène Υ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ƭŜ Ƴƻƛƴǎ ŎƘŜǊ Řǳ ƳƻƴŘŜ Ŝǎǘ ŎŜlui de vos 

fournisseurs.  

Ils sont généralement prêts à être payés sur plusieurs mois ou 

ǇƭǳǎƛŜǳǊǎ ŀƴƴŞŜǎ ǎŀƴǎ ŘŜƳŀƴŘŜǊ ŘΩƛƴǘŞǊşǘǎΦ 

WΩŀƭƭŀƛǎ ƻǳōƭƛŜǊ Υ ƳşƳŜ ǎƛ ƭΩƛŘŞŜ ŘŜ ōǳŘƎŜǘ Ǿƻǳǎ Ŧŀƛǘ ƘƻǊǊŜǳǊΣ ƛƭ Ŝǎǘ 

indispensable que pendant un mois ou 2 vous notiez tout ce que 

vous dépensez.  

Regardez chaque dépense avec cette petite phrase en tête : 

« ¢ƻǳǘ ŎŜ ǉǳƛ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ƛƴŘƛǎǇŜƴǎŀōƭŜ Ŝǎǘ ƛƴǳǘƛƭŜ » 

aŀƛƴǘŜƴŀƴǘ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀǾŜȊ ǊŜƎŀƎƴŞ ǾƻǘǊŜ ǘǊŀƴǉǳƛƭƭƛǘŞ ŘΩŜǎǇǊƛǘΣ Ǿƻus 

allez pouvoir passer à la phase suivante : gagner plus. 
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#Å ÑÕȭÉÌ ÆÁÕÔ ÆÁÉÒÅ ÐÏÕÒ ÇÁÇÎÅÒ ÐÌÕÓ 
 

ŀ ǇǊŜƳƛŝǊŜ ŎƘƻǎŜ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀƭƭŜȊ ŦŀƛǊŜΣ ŎΩŜǎǘ Ǿƻǳǎ ƘŀōƛǘǳŜǊ Ł 

la richesse. Si, comme moi, vous avez vécu votre 

adolescence dans une HLM, sans le savoir, la richesse vous 

fait peur. Et si quelque chose vous fait pŜǳǊΣ Ǿƻǳǎ ŀƭƭŜȊ ƭΩŞǾƛǘŜǊΦ 

5ΩŀŎŎƻǊŘΣ ŎŜ ƴŜ ǎŜǊŀ Ǉŀǎ ŎƻƴǎŎƛŜƴǘΣ Ƴŀƛǎ ŎŜƭŀ ŀƎƛǊŀ ŜȄŀŎǘŜƳŜƴǘ 

comme deux aimants qui se repoussent. 

  Vous     La prospérité 

Vous allez apprendre à inverser le processus, à faire en sorte que 

vous attiriez la prospérité au lieu de la repousser. Comment y 

parvenir ? 

La première étape est de vous fixer des buts. Je ne parle pas des 

trucs du genre : « je veux être riche » ou « je veux gagner à la 

loterie », mais de buts concrets. 

" нл ŀƴǎΣ ǇŀǊ ŜȄŜƳǇƭŜΣ ƧΩŀƛ ǾƛǎƛǘŞ ǳƴ ŎƻƴŎŜǎǎƛƻƴƴŀƛǊŜ Porsche et 

ŎƻƭƭŞ ƭŜ ŘŞǇƭƛŀƴǘ ŘΩǳƴŜ tƻǊǎŎƘŜ фмм ¢ŀǊƎŀ Řŀƴǎ Ƴŀ ǎŀƭƭŜ ŘŜ ōŀƛƴǎΦ  

" нм ŀƴǎΣ ƧΩŀǾŀƛǎ Ƴŀ ǇǊŜƳƛŝǊŜ tƻǊǎŎƘŜ όƧΩŜƴ ǎǳƛǎ ƳşƳŜ Ł Ƴŀ оe). 

Il faut que vous soyez capable, en fermant les yeux, de voir 

instantanément votre but. Ses couleurs, sa texture, son odeur, le 

ōǊǳƛǘ ǉǳΩƛƭ ŦŀƛǘΣ ŜǘŎΦ 

L 
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Ensuite, habituez-vous aux environnements fortunés. 

Prenons un palace, par exemple. À Paris, le Crillon ou le George V. 

Entrez dedans et dirigez-vous vers le bar. Commandez un thé ou 

un café. Imprégnez-Ǿƻǳǎ ŘŜ ƭΩŀǘƳƻǎǇƘŝǊŜΣ ŘŜ ƭΩŀƳōƛŀƴŎŜΣ ŘŜǎ 

gens. Habituez-vous à cet environnement. 

Comprenez-moi bien, je ne veux pas dire que vous devez vous 

sentir bien uniquement parmi les gens riches, mais aussi bien dans 

un environnement modeste que dans la prospérité. Considérez 

que Ǿƻǳǎ ǇƭŀƴǘŜȊ ŘŜǎ ƎǊŀƛƴŜǎ ǉǳƛ ǎΩŞǇŀƴƻǳƛǊƻƴǘ Ǉƭǳǎ ǘŀǊŘΦ  

[ΩŀǳǘŜǳǊ ŘŜ Papillon, un ancien bagnard, Henri Charrière, devait 

ǇǊŜƴŘǊŜ ƭΩŀǾƛƻƴ ŀǾŜŎ wƻōŜǊǘ [ŀŦŦƻƴǘΣ ǎƻƴ ŞŘƛǘŜǳǊΣ ǇƻǳǊ ǾƻƛǊ 

ƭΩŞŘƛǘŜǳǊ ŀƳŞǊƛŎŀƛƴ Řǳ ƭƛǾǊŜΦ  

« On voyage en première classe ? » demande Henri Charrière.  

 

« Non, en classe touriste. » répond Robert Laffont.  

 

« Allez, ne soit pas radin, prend des premières », lui répond Henri 

Charrière. 

Et ils se retrouvent tous deux en première classe. 

tŜƴŘŀƴǘ ƭŜ ǾƻȅŀƎŜΣ ƛƭǎ Ŧƻƴǘ ŎƻƴƴŀƛǎǎŀƴŎŜ ŘΩǳƴ ǾƻƛǎƛƴΣ Franklin 

Schaffner, discutent avec lui. Il se montre intéressé par le livre ς et 

Ŝƴ ŦŜǊŀ Ǉƭǳǎ ǘŀǊŘ ƭŜ ŦƛƭƳ Ł ǎǳŎŎŝǎ ǉǳŜ ƭΩƻƴ ǎŀƛǘΦ 

Question Υ ǎΩƛƭǎ ŀǾŀƛŜƴǘ ǇǊƛǎ ǳƴ ōƛƭƭŜǘ ǘƻǳǊƛǎǘŜΣ ŀǳǊŀƛŜƴǘ-ils 

rencontré Franklin Schaffner ?  

 

WΩŜƴ ŘƻǳǘŜΧ  
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Fuyez comme la peste les gens négatifs 

Les gens négatifs sont des éteignoirs.  

Vous avez une idée ?  

Ils la descendent en flamme.  

Vous êtes enthousiaste ?  

Ils vous dépriment.  

Vous avez foi en vous ?  

Ils vous démoralisent. 

Pratiquez au contraire ceux qui réussissent, qui pensent 

positivement, qui peuvent vous apporter par leur détermination 

Ŝǘ ƭŜǳǊ ŜȄŜƳǇƭŜ ŘŜǎ ƛŘŞŜǎ Ŝǘ ŘŜ ƭΩƛƴǎǇƛǊŀǘƛƻƴΦ  

Inscrivez-vous à www.club-positif.com 

  

http://www.club-positif.com/
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0ÏÕÒÑÕÏÉ ÌÅÓ ÁÕÔÒÅÓ ÖÏÕÓ ÄÏÎÎÅÎÔ ÄÅ ÌȭÁÒÇÅÎÔ 
 

argŜƴǘ Ŝǎǘ ǳƴ ŞŎƘŀƴƎŜΦ vǳŜƭǉǳΩǳƴ ŞŎƘŀƴƎŜ ǉǳŜƭǉǳŜ 

ŎƘƻǎŜ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀǾŜȊ ŎƻƴǘǊŜ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘΦ 

{ƛ Ǿƻǳǎ ƴΩŀǾŜȊ ŀǳŎǳƴŜ ǉǳŀƭƛŦƛŎŀǘƛƻƴΣ Ǿƻǳǎ ŀƭƭŜȊ ǾŜƴŘǊŜ 

votre temps ǇƻǳǊ ǇŜǳ ŘΩŀǊƎŜƴǘΦ  

!ƭƻǊǎ ŎƻƳƳŜƴǘ ŀǳƎƳŜƴǘŜǊ ǾƻǘǊŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ ? 

/ƻƳƳŜ Ǿƻǳǎ ƭΩŀǾŜȊ ŜƴǘŜƴŘǳ Řŀƴǎ ƭŜǎ médias, vous pouvez 

« travailler plus pour gagner plus ». 

Mais il y a plusieurs façons de faire cela. 

±ƻǳǎ ǇƻǳǾŜȊ ǇŀǎǎŜǊ Ǉƭǳǎ ŘŜ ǘŜƳǇǎΧ ƻǳ Ǿƻǳǎ ǇƻǳǾŜȊ şǘǊŜ Ǉƭǳǎ 

efficace. 

Et à votre avis, qui aura la meilleure augmentation : celui qui fait 

de la présence ou celui qui obtient des résultats ? 

La réponse ? ς celui qui obtient des résultats. 

Quand vous pensez que les patrons des grandes entreprises 

ƎŀƎƴŜƴǘ ǇƭǳǎƛŜǳǊǎ Ƴƛƭƭƛƻƴǎ ŘΩŜǳǊƻǎΣ ŎǊƻȅŜȊ-vous que ce soit 

ǳƴƛǉǳŜƳŜƴǘ ǇŀǊŎŜ ǉǳΩƛƭǎ ƻƴǘ Řǳ ζ piston » ? 

bƻƴΣ ƻƴ ƭŜǎ ǎǳǇǇƭƛŜ ŘŜ ǇǊŜƴŘǊŜ ƭŀ ŘƛǊŜŎǘƛƻƴ ŘΩǳƴŜ ŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜ ǇŀǊŎŜ 

ǉǳΩƛƭǎ ǎŀǾŜƴǘ ƻōǘŜƴƛǊ ŘŜǎ résultats. 

Alors la question suivante est :  

« Comment obtenir des résultats ? » 

  

LΩ 
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Et la réponse est très simple Υ ŎΩŜǎǘ Ŝƴ ŀƳŞƭƛƻǊŀƴǘ ǾƻǘǊŜ savoir et 

vos compétences, votre expertise, que vous obtiendrez de 

meilleurs résultats. 

Là, le mot clef est 

APPRENDRE 

Laissez-moi vous raconter une anecdote personnelle.  

" нн ŀƴǎΣ ƧΩŀƛ ǘƻǳǘ ǇŜǊŘǳ : ma femme, mon entreprise et ma 

PorscheΦ hƪΣ ǳƴŜ tƻǊǎŎƘŜ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǎƛ important dans la vie, 

Ƴŀƛǎ ǉǳŀƴŘ ƻƴ ǾƛŜƴǘ ŘΩǳƴŜ I[aΣ ǳƴŜ tƻǊǎŎƘŜ œŀ ŎƻƳǇǘŜΦ 

WΩŀƛ ŘƻƴŎ ŞǇƭǳŎƘŞ ƭŜǎ ǇŜǘƛǘŜǎ ŀƴƴƻƴŎŜǎ ǇƻǳǊ ǘǊƻǳǾŜǊ ǳƴ ǘǊŀǾŀƛƭΦ [Ŝǎ 

Editions Rombaldi cherchaient un « Animateur de Formation ».  

WŜ ƴŜ ǎŀǾŀƛǎ Ǉŀǎ ǘǊƻǇ ŎŜ ǉǳΩƛƭǎ ǾƻǳƭŀƛŜƴǘ ŘƛǊŜ Ǉŀr là, mais ça me 

semblait dans mes cordes. Je me suis donc présenté. 

Le chef du personnel était sympa, je lui ai fait bonne impression, 

Ŝǘ ƛƭ ƳΩŀ ǇǊŞǎŜƴǘŞ ŀǳ ŎƘŜŦ ŘŜǎ ǾŜƴǘŜǎΦ  

/Ŝ ŘŜǊƴƛŜǊ ƳΩŀ ǇƻǎŞ ǉǳŜƭǉǳŜǎ ǉǳŜǎǘƛƻƴǎΣ Ǉǳƛǎ ƳΩŀ ǇƻǎŞ [! 

question : « Connaissez-vous bien la vente ? ». 

[ŁΣ ƧΩŀƛ ŎƻƳǇǊƛǎ ǉǳŜ ǎƛ ƧŜ Ǿƻǳƭŀƛǎ ƭŜ ǇƻǎǘŜΣ ƧŜ ƴΩŀǾŀƛǎ Ǉŀǎ ƭŜ ŎƘƻƛȄΦ 

« Oui, bien sûr ». 

WΩŀǾŀƛǎ ƭŜǎ Ƴŀƛƴǎ ƳƻƛǘŜǎΦ 

« Et quelles sont les étapes de la vente ? » 

Pris la main dans le sac, en plein délit de mensonge, mon cerveau 

cherche une bouée de sauvetage et je pense à mon sujet favori au 

lycée : la pub. 
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Je lui réponds « AIDA : Attention, Intérêt, Désir, Action » 

 « Très bien ! » dit-il. 

À ce moment, ma bonne étoile fait sonner le téléphone et il me 

dit, une main sur le combiné : « On se revoit demain à la même 

heure pour terminer cette conversation. » 

Sauvé par le gong !  

Lƭ ƴΩȅ ŀǾŀƛǘ Ǉŀǎ ƛƴǘŜǊƴŜǘ Ł ƭΩŞǇƻǉǳŜΦ " ǇŜƛƴŜ ǎƻǊǘƛΣ ƧŜ ŦƻƴŎŜ ŎƘŜȊ 

DƛōŜǊǘ WŜǳƴŜΣ Ŝǘ ƧΩŀŎƘŝǘŜ ǘƻǳǎ ƭŜǎ ƭƛǾǊŜǎ ŘΩƻŎŎŀǎƛƻƴ ǉǳŜ ƧŜ ǘǊƻǳǾŜ 

sur la vente. 

Je les potasse ǘƻǳǘ ƭΩŀǇǊŝǎ-midi. Je continue une partie de la nuit. 

[Ŝ ƭŜƴŘŜƳŀƛƴΣ ƧΩŜƴ ǎŀǾŀƛǎ Ǉƭǳǎ ǎǳǊ ƭŀ ǾŜƴǘŜ ǉǳŜ ƭŜ ŎƘŜŦ ŘŜǎ ǾŜƴǘŜǎ ς 

Ŝǘ ƻƴ ƳΩŜƴƎŀƎŜŀΦ 

5ŜǇǳƛǎΣ ƧΩŀƛ ŎƻƳǇǊƛǎ ǳƴ ǘǊǳŎ Υ ƻƴ ƴΩŀǊǊşǘŜ ƧŀƳŀƛǎ ŘΩŀǇǇǊŜƴŘǊŜΦ {ƛ 

Ǿƻǳǎ ŎŜǎǎŜȊ ŘΩŀǇǇǊŜƴŘǊŜΣ Ǿƻǳǎ ƳŞǊƛǘŜǊŜȊ ŎŜǘǘŜ ŞǇƛtaphe sur votre 

tombe : 

Mort à 25 ans 

Enterré à 75 

Cesser ŘΩŀǇǇǊŜƴŘǊŜΣ ŎΩŜǎǘ ƳƻǳǊƛǊΦ  

/ΩŜǎǘ ǎǘŀƎƴŜǊΣ ŎΩŜǎǘ ǾƻƛǊ ǎƻƴ ǊŜǾŜƴǳ ŦŀƛǊŜ Řǳ ǎǳǊǇƭŀŎŜΦ 

Si vous avez accès à Internet, vous pouvez apprendre un peu 

chaque jour.  
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Un exemple : savoir vendre, savoir se vendre est vital pour réussir.  

Il existe un cours de vente et de publicité gratuit sur  

www.club-positif.com/pub.htm  

Je vous entends déjà dire : « aŀƛǎ ƧŜ ƴŜ ǎǳƛǎ Ǉŀǎ ŘƻǳŞ ǇƻǳǊΧ » 

hǳōƭƛŜȊ œŀΣ ƭŜ ƎŞƴƛŜ ŎΩŜst 1 ҈ ŘΩƛƴǎǇƛǊŀǘƛƻƴ Ŝǘ фф % de 

transpiration. Si vous voulez, vous le pouvez. 

[Ŝ ǇǊƻŎŜǎǎǳǎ ŘΩŀǇǇǊŜƴǘƛǎǎŀƎŜ Ŝǎǘ ƭŜ ǎǳƛǾŀƴǘ : 

1. Inconscient Incompétent 
2. Conscient Incompétent 

3. Conscient Compétent 
4. Inconscient Compétent 

 

9ƴ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǘŜǊƳŜǎΣ Ǿƻǳǎ ŘŜǾŜȊ ǘƻǳǘ ŘΩŀōƻǊd devenir ce que vous 

ne savez pas. Pour cela, comparez ce que vous faites, savez, avec 

ce que font et savent ceux qui réussissent.  

Cela vous rendra conscient de votre incompétence. 

Ensuite, apprenez. Suivez des cours, écoutez des MP3, lisez des 

ebooks, parlez avec des experts, etc. Cela vous rendra peu à peu 

plus compétent, mais ces connaissances ne seront pas encore 

assimilées. Il vous faudra faire des efforts pour réussir.  

Vous aurez des échecs Υ ŎΩŜǎǘ ƭŀ ǾoƛŜ ŘŜ ƭΩŀǇǇǊŜƴǘƛǎǎŀƎŜΦ 

Enfin, vous ƳŀƞǘǊƛǎŜǊŜȊ ǘŜƭƭŜƳŜƴǘ ōƛŜƴ ƭŜ ǎǳƧŜǘ ǉǳΩƛƭ ŦŜǊŀ ǇŀǊǘƛŜ ŘŜ 

vous. Sans effort conscient, vous serez compétent. 

  

http://www.club-positif.com/pub.htm
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Et, devinez quoi ? 

On vous payera plus. Vous serez plus respecté.  

[Ŝ ǎŀǾƻƛǊΣ ŎΩŜǎǘ ƭŜ ǇƻǳǾƻƛǊΦ 

On vous avait promis de vous amuser tout en augmentant votre 

niveau de vie.  

9Ƙ ōƛŜƴ Ǿƻǳǎ ŀƭƭŜȊ Ǿƻǳǎ ǊŜƴŘǊŜ ŎƻƳǇǘŜ ǉǳΩŀǇǇǊŜƴŘǊŜ Ŝǎǘ très 

ŀƳǳǎŀƴǘΦ /ΩŜǎǘ ƳşƳŜ ǇŀǎǎƛƻƴƴŀƴǘΦ 4ŀ ŘƻƴƴŜ ƭŜ ǎŜƴǘƛƳŜƴǘ ŘŜ 

progresser. Ça donne confiance en soi.  

Ça fait venir les autres vers vous. 

Mais apprendre quoi ? Et comment augmenter vite son revenu ? 

/ΩŜǎǘ ŎŜ ǉǳŜ ƴƻǳǎ ŀƭƭƻƴǎ ǾƻƛǊ Řŀƴǎ ƭŜ ǇǊƻŎƘŀƛƴ ŎƘŀǇƛǘǊŜΦ 
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Le meilleur raccourci vers le succès  
 

vec le 21e siècle, vous avez un moyen simple de toucher à 

volonté 1 milliard de personnes. 

Oui, vous avez bien lu : 1'000'000'000 de gens.  

Si chacun vous donne un centime, cela vous fait dix millions 

ŘΩŜǳǊƻǎΦ  

9ǘ ǉǳΩŜǎǘ-ŎŜ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ǉǳΩǳƴ ŎŜƴǘƛƳŜ ? 

/Ŝ ƳƻȅŜƴ ǎƛƳǇƭŜΣ ŎΩŜǎǘ ƛƴǘŜǊƴŜǘΦ 

5Ŝ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ƭŜ ƧƻǳǊ Ŝǘ ƭŀ ƴǳƛǘΣ оср ƧƻǳǊǎ ǎǳǊ осрΣ 

pour le restant de vos jours 

Pourquoi simple ? Parce que les outils sont : 

ï un ordinateur 

ï une imprimante 
ï une connexion internet 
ï une carte de crédit 

 

/ΩŜǎǘ ǘƻǳǘΦ 

hǴ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ǎƻȅŜȊΣ ǉǳŜƭƭŜ ǉǳΩŀǇǇŀǊŜƴŎŜ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ ŀȅŜȊΣ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ 

ŀȅŜȊ мр ŀƴǎ ƻǳ ур ŀƴǎΣ ǇŜǊǎƻƴƴŜ ƴΩŜƴ ǎŀǳǊŀ ǊƛŜƴΦ  

On ne verra de vous que ce que vous mettrez sur votre page web. 

9ǘ ǎƛ Ǿƻǳǎ Ǿƻǳǎ ŘŞōǊƻǳƛƭƭŜȊ ōƛŜƴΣ ƻƴ Ǿƻǳǎ ŜƴǾŜǊǊŀ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ƭŜ 

jour et la nuit, 365 jours sur 365, pour le restant de vos jours. 

  

A 
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Pas de patron, pas de comptes à rendre. Vous pouvez aller au 

cinéma ou à la plage et travailler le soir ς rester en pyjama toute 

la journée, faire ce qui vous plaît quand ça vous plaît. 

Cette activité à un nom : infopreneur. 

/ΩŜǎǘ Ł ƭŀ ǇƻǊǘŞŜ ŘŜ ǘƻǳǎΣ Ł ǳƴŜ ŎƻƴŘƛǘƛƻƴ :  

il faut accepter ŘΩŀǇǇǊŜƴŘǊŜ. 

WΩŀƛ сл ŀƴǎ όƳƻƛ ŎΩŜǎǘ /ƘǊƛǎǘƛŀƴ DƻŘefroy, Jean-Philippe Hulin lui, a 

оо ŀƴǎύΦ WΩŜƴǘŜƴŘǎ ǎƻǳǾŜƴǘ ŘŜǎ ƎŜƴǎ ƳŜ ŘƛǊŜ : 

« WΩŀƛ рл ŀƴǎΣ ƧŜ ǎǳƛǎ ǘǊƻǇ ǾƛŜǳȄ ǇƻǳǊ ƭΩinformatique et internet. 

WŜ ƴΩȅ ŎƻƳǇǊŜƴŘǎ ǊƛŜƴΦ » 

Mort à 25 ans ς ŜƴǘŜǊǊŞ Ł трΧ 

{ƛ Ǿƻǳǎ ǇŜƴǎŜȊ ǉǳŜ Ǿƻǳǎ şǘŜǎ ǘǊƻǇ ǾƛŜǳȄ ƻǳ ǘǊƻǇ ƧŜǳƴŜ ƻǳ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ 

uniquement pour les hommes ou pour les femmes, VOUS AVEZ 

RAISON. 

aŀƛǎ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǳƴŜ ǊŞŀƭƛǘŞΣ ŎΩŜǎǘ ǳƴŜ croyance. 

Et on peut changer ses croyances. 

La clef ? APPRENDRE. 

WΩŀƛ Ŝǳ ƭŀ ŎƘŀƴŎŜ ŘΩŞǘǳŘƛŜǊ ƭŀ ƳŞǘƘƻŘŜ [ƻȊŀƴƻǾΦ  

Une technique pour apprendre les langues ou tout autre savoir, 

10 fois plus vite. 

Et quel était le grand secret pour apprendre plus vite ? 
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Le professeur Lozanov appelle cela 

« Les barrières anti suggestives ». 

Voici comment ça marche. 

±ƻǳǎ ǾƻǳƭŜȊ ŀǇǇǊŜƴŘǊŜ ƭΩŀƴƎƭŀƛǎΦ  

Ou à vendre sur internet.  

Ou à chanter. 

Votre principal obstacle, ce sont vos pensées négatives, les 

« barrières anti suggestives ».  

Par exemple, la petite voix qui vous dit : 

« /ΩŜǎǘ ǘǊƻǇ ŘǳǊΣ ǘǳ ƴΩȅ ŀǊǊƛǾŜǊŀǎ ƧŀƳŀƛǎ » 

« ¢ǳ ƴΩȅ ŎƻƳǇǊŜƴŘǎ ǊƛŜƴΣ ŎΩŜǎǘ ǘǊƻǇ ŘƛŦŦƛŎƛƭŜ » 

« /ΩŜǎǘ ǾǊŀƛƳŜƴǘ Ǉŀǎ ǇƻǳǊ ǘƻƛ » 

« Machin, lui, il est doué, pas toi » 

« 9ǘ ǎƛ ƧΩŞŎƘƻǳŜΣ ǉǳŜ Ǿŀ-t-on penser de moi ? », etc. 

Faites sauter ces barrières, détendez-vous, et tout deviendra plus 

facile. 

Pensez à une montagne.  

[ΩŀƭǇƛƴƛǎǘŜ ǎŜ ƳŜǘ-il en bas de la montagne en se disant :  

 

« ²ƻǳŀŀƘΣ ǉǳΩŜǎǘ-ŎŜ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ƘŀǳǘΣ ƧŜ ƴΩȅ ŀǊǊƛǾŜǊŀƛ ƧŀƳŀƛǎ !  » ? 

Non, bien sûr, il se donne un premier objectif, et avance un pas 

ŀǇǊŝǎ ƭΩŀǳǘǊŜΦ 
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Le footballeur qui se déchire un tendon se dit-il : « Ma carrière est 

fichue ! » ? 

Non, il se soigne, suit une rééducation et peu à peu revient au 

premier rang. 

[ŀ ŎƭŜŦΣ ŎΩŜǎǘ ŘŜ ƎŀǊŘŜǊ ǇǊŞǎŜƴǘ Ł ƭΩŜǎǇǊƛǘ ǎƻƴ ōǳǘ Ŝǘ ŘΩŀǾƻƛǊ 

confiance.  

Comme le dit un proverbe oriental :  

« Celui qui va doucement va loin. » 

Vous ai-je convaincu que si vous le voulez vous le pouvez ? 

!ǳƧƻǳǊŘΩƘǳƛΣ Ǿƻǳǎ şǘŜǎ ŎƻƳƳŜ ŎŜ ŎƻƴŘǳŎǘŜǳǊ ŘŜ CŜǊǊŀǊƛ ǉǳƛ ƴŜ 

connaît que la première vitesse.  

Passez la seconde, puis la 3e, et ainsi de suite ! 

Faites maintenant un petit pas : cliquez sur ce lien   

http://url -ok.com/7318d4 

pour recevoir « Infopreneur ς Comment avoir une machine 

ŀǳǘƻƳŀǘƛǉǳŜ Ł ŦŀƛǊŜ ŘŜ ƭΩŀǊƎŜƴǘ ».  

Puis, lisez-le. 

  

http://url-ok.com/7318d4
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Le secret des grandes fortunes  
 

ous connaissez cette anecdote sur une bouteille à 

moitié remplie : 

Une personne la voit et dit :  

« Tiens, elle est déjà à moitié vide ! ».  

Une autre arrive et dit : « Tiens, elle est encore à moitié pleine ! » 

Il en va de même des problèmes. 

On dit que les problèmes sont « des opportunités en vêtement de 

travail ». 

Une personne voit un problème et dit : 

« Un problème... /ƻƳƳŜ ŎΩŜǎǘ ŜƴƴǳȅŜǳȄ » 

Une autre : 

« aŀƛǎ ŎΩŜǎǘ dramatique ! » 

Une autre : 

« Quelle catastrophe ! » 

Là, vous arrivez et vous dites : 

« GÉNIAL Η /haa9 /Ω9{¢ Lb¢;w9{{!b¢ ! » 

Tout est question de point de vue.  

  

V 
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Ceux qui voient des opportunités ƭŁ ƻǴ ŘΩŀǳǘǊŜǎ ǾƻƛŜƴǘ ŘŜǎ 

problèmes connaissent le secret des grandes fortunes :  

penser différemment. 

Si vous pensez comme tout le monde, vous aurez la même vie que 

tout le monde.  

« Nous sommes ce que nous pensons. » 

Si vous forcez votre esprit à quitter les autoroutes de la pensée et 

vous ouvrez à des pensées de prospérité et de créativité, votre vie 

peut changer du tout au tout. 

Il vous suffit de changer de point de vue. 

WΩŜǎǇŝǊŜ ǉǳŜ ŎŜ ǇŜǘƛǘ ƭƛǾǊŜ ŀǳǊŀ ŎƻƴǘǊƛōǳŞ Ł Ǿƻǳǎ ƻǳǾǊƛǊ ƭŜǎ ȅŜǳȄΦ  

TOUT vous est possible. 

Il vous suffit de le vouloir et de vous en donner les moyens. 

Le monde vous appartient !  
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,ȭÈÉÓÔÏÉÒÅ ÄÅ ÌÁ ÃÏÒÄÅ ÉÎÖÉÓÉÂÌÅ 
 

n paysan avec 3 de ses ânes se rendait au marché pour 

vendre sa récolte. La ville était loin et il lui faudrait 

plusieurs jours pour l'atteindre. 

Le premier soir, il s'arrête pour bivouaquer non loin de la maison 

d'un vieil ermite. 

Au moment d'attacher son dernier âne, il s'aperçoit qu'il lui 

manque une corde. 

Si je n'attache pas mon âne se dit-il, demain il se sera sauvé dans 

la montagne! 

Il monte sur son âne après avoir solidement attaché les 2 autres et 

prend la direction de la maison du vieil ermite. 

Arrivé, il demande au vieil homme s'il n'aurait pas une corde à lui 

donner. 

Le vieillard avait depuis longtemps Ŧŀƛǘ ǾǆǳȄ ŘŜ ǇŀǳǾǊŜǘŞ Ŝǘ 

n'avait pas la moindre corde, cependant, il s'adressa au paysan et 

lui dit:  

"Retourne à ton campement et comme chaque jour fait le geste de 

passer une corde autour du cou de ton âne et n'oublie pas de 

feindre de l'attacher à un arbre." 

Perdu pour perdu, le paysan fit exactement ce que lui avait 

conseillé le vieil homme. 

  

U 
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Dès qu'il fût réveillé le lendemain, le premier regard du paysan fût 

pour son âne. 

Il était toujours là! 

Après avoir chargé les 3 baudets, il décide de se mettre en route, 

mais là, il eut beau faire, tirer sur son âne, le pousser, rien n'y fit. 

L'âne refusait de bouger. 

Désespéré, il retourne voir l'ermite et lui raconte sa mésaventure. 

"As-tu pensé à enlever la corde?" lui demanda-t-il. 

"Mais il n'y a pas de corde!" répondit le paysan. 

"Pour toi oui mais pas pour l'âne..." affirma lΩŜǊƳƛǘŜΦ 

Le paysan retourne au campement et d'un ample mouvement, il 

mime le geste de retirer la corde. 

L'âne le suit sans aucune résistance. 

Ne nous moquons pas de cet âne. Ne sommes-nous pas, nous 

aussi, esclave de nos habitudes, pire, esclave de nos habitudes 

mentales? 

Demandez-vous quelle corde invisible vous empêche de 

progresser... 
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Conclusion  
 

i la Croyance Populaire se trouvait assise à la même table 

que Christian Godefroy et Jean-Philippe Hulin, il y a fort à 

parier que nous assisterions à une conversation des plus 

intéressantes. 

Et bien figurez-vous que Christian (CG), Jean-Philippe(JPH) et la 

croyance populaire (CP) se sont justement retrouvé à la même 

ǘŀōƭŜ ƛƭ ȅ ŀ ǇŜǳΧ 

CP : « Et alors voilà Η ±ƻǳǎ ŀǾŜȊ ŞŎǊƛǘ ǳƴ Ŝōƻƻƪ ŘŜ ǇƭǳǎΧ 9ǘ Ǉǳƛǎ 

quoi ? Vous pensez que ca va aider les gens ? Vous rigolez ! ». 

CG : « /ƻƳƳŜ Ǿƻǳǎ ŘƛǘŜǎΧ ¦ƴ Ŝōƻƻƪ ŘŜ ǇƭǳǎΧ 5ƻƴŎ ǳƴ ƻǳǘƛƭ ŘŜ 

plus pour réaliser les rêves de ceux et celles qui cherchent les 

ƳƻȅŜƴǎ ŘŜ ǇǊƻǘŞƎŜǊ ƭŜǳǊ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘ Ŝǘ ŘŜ ŎƻƴǘǊŜǊ ƭŀ ƘŀǳǎǎŜ 

des prix. /ΩŜǎǘ ǘƻǳǘ ŘŜ ƳşƳŜ une bonne nouvelle ! ». 

CP : « Mais mon pauvre ami, vous délirez ma parole ! Il faut 

arrêter de rêver hein Η /ΩŜǎǘ ƭŜ нмème siècle ici, pas le paradis des 

enfants avec des Teletubbies® partout hein !  ». 

JPH : « Ne vaut-il pas mieux se pŜǊƳŜǘǘǊŜ ŘŜ ǊşǾŜǊ ŘΩŀǘǘŜƛƴŘǊŜ ƭŜǎ 

étoiles et finalement décrocher la Lune ? » 

CP : « Ah ! Encore une de ces phrases toutes faites qui ne veulent 

rien dire ! Tu sais quoi ? Plus tu montes et plus dure sera la chute ! 

Han ! Dans tes dents ! ». 

CG : « Dis-moi Croyance Populaire, il y a-t-il forcément une chute 

après une ascension Κ bΩƛƭ ȅ ŀ-t-il pas des gens à qui tout semble 

réussir ? ». 

S 
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CP : « Bien sûǊ ǉǳΩƛƭ ȅ ŀ ŘŜǎ ƎŜƴǎ Ł ǉǳƛ ǘƻǳǘ ǊŞǳǎǎƛt, mais ils ont de 

la chance, ou bien ils sont malhonnêtes ou alors ils ont hérité et 

ǎƻƴǘ ƳŀƛƴǘŜƴŀƴǘ ƳŀƭƘŜǳǊŜǳȄΦ 9ǘ ŎŜ ƴΩŜǎǘ ŎŜǊǘŀƛƴŜƳŜƴǘ Ǉŀǎ Ŝƴ 

ǇǊŀǘƛǉǳŀƴǘ ǾƻǘǊŜ ΨŦŀƳŜǳǎŜΩ ǇŜƴǎŞŜ ǇƻǎƛǘƛǾŜ ǉǳŜ ƭŜǎ ŎƘƻǎŜǎ Ǿƻƴǘ 

aller mieux hein Η {ƻȅƻƴǎ ǎŞǊƛŜǳȄ ŘŜǳȄ ǎŜŎƻƴŘŜǎΣ ŘƛǊŜ ǉǳΩǳƴ ǾŜǊǊŜ 

Ŝǎǘ Ł ƳƻƛǘƛŞ ǇƭŜƛƴ ŀƭƻǊǎ ǉǳΩƛƭ Ŝǎǘ Ł ƳƻƛǘƛŞ ǾƛŘŜΣ ŎΩest vraiment 

prendre les gens pour des cons ! Vous voulez nous laver le cerveau 

ou quoi Κ /ΩŜǎǘ Ŏŀ Κ ±ƻǳǎ ǾƻǳƭŜȊ ǉǳΩƻƴ ŎƘŀƴǘŜ ΨWŜ Ǿŀƛǎ ōƛŜƴ ǘƻǳǘ Ǿŀ 

ōƛŜƴΩ ǎŀƴǎ ŀǊǊşǘ ŎƻƳƳŜ ŘŜǎ ŘŞōƛƭŜǎ ? ». 

JPH : « /ΩŜǎǘ ǾǊŀƛ ǉǳŜ Ǿǳ ŎƻƳƳŜ ŎŀΣ ŎŜ ƴΩŜǎǘ Ǉŀǎ ǘǊŝǎ ŜƴƎŀƎŜŀƴǘΦ 

Mais as-ǘǳ ŘŞƧŁ ǊŜƳŀǊǉǳŞ ǉǳΩƛƭ ȅ ŀ ŘŜǎ ƎŜƴǎ ǉǳƛ ǎŜ ǇƭŀƛƎƴŜƴǘ ǘƻǳǘ ƭŜ 

temps ? ». 

CP : « hǳƛ Ŝǘ ŎΩŜǎǘ ōƛŜƴ ƴƻǊƳŀƭ ! ». 

JPH : « 5ΩŀŎŎƻǊŘΦ 9ǘ ŀǎ-tu remarqué que plus on dit que ca va mal, 

plus on a le sentiment que les choses vont vraiment mal ? Par 

exemple, as-tǳ ŘŞƧŁ ǊŜƳŀǊǉǳŞ ǉǳŜ ǉǳŜƭǉǳΩǳƴ ǉǳƛ ǎŜ Ǉƭŀƛƴǘ ǘƻǳǘ ƭŜ 

temps se plaint de presque tout et de tout le monde ? ». 

CP : « Oui, et je répète ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ōƛŜƴ ƴƻǊƳŀƭΣ ǎƛƴƻƴ ƻƴ ƴŜ ǎŜ 

plaindrait pas !  ». 

JPH : « As-tu déjà remarqué ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ǳƴŜ ŦƻǊƳŜ ŘŜ ƭŀǾŀƎŜ ŘŜ 

cerveau dans le sens négatif ? ». 

CP : « IŜǳΧ hǳƛΣ ƻƴ ǇŜǳǘ ŘƛǊŜ Ŏŀ ŎƻƳƳŜ Ŏŀ ? Et alors ? ». 

JPH&CG : « Alors tu tiens la preuve que nos pensées sont très 

ǇǳƛǎǎŀƴǘŜǎ Ŝǘ ǉǳΩŜƭƭŜǎ ŘƛǊƛƎŜƴǘ ƴƻǘǊŜ ǾƛŜΦ 9ǘ ǇǳƛǎǉǳŜ ǘǳ ŀŎŎŜǇǘŜǎ ǉǳe 

les pensées négatives affectent notre vie en négatif, tu peux 

maintenant comprendre que les pensées positives et constructives 

affectent nos vies dans le sens positif. ». 
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CP : « Et donc vous voulez me faire croire que si je pense 

différemment, je vais avoir une vie différente ? Ah ! Foutaises ! ». 

CG : « Essaie de penser que tout va mal pendant une semaine, tu 

verras que ton moral sera au plus bas. » 

CP : « hǳŀƛǎΣ Ƴŀƛǎ Ŏŀ ǘƻǳǘ ƭŜ ƳƻƴŘŜ Ǿƻǳǎ ŘƛǊŀ ǉǳŜ ŎΩŜǎǘ ǎǘǳǇƛŘŜΦ » 

CG : « On connaît le principe qui dit que toute action entraîne une 

réaction. La question est de comprendre sur quoi, ou sur qui, nous 

ŀǾƻƴǎ ǳƴ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎǘƛƻƴΦ bƻǳǎ ƴΩŀǾƻƴǎ ŘŜ ǇǊƛǎŜ ŘƛǊŜŎǘŜ ǉǳŜ ǎǳǊ 

une personne : nous-ƳşƳŜǎΦ 5ŝǎ ƭƻǊǎΣ ŎΩŜǎǘ ƴƻǘǊŜ ŘŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ 

personnel qui est important, pas les circonstances extérieures. ». 

CP : « Ah ouais Κ 9ǘ ǘƻǳǘ Ǿŀ ŎƘŀƴƎŜǊΣ ŘΩǳƴ ŎƻǳǇΣ ŎƻƳƳŜ ǇŀǊ ƳŀƎƛŜ 

ŎΩŜǎǘ Ŏŀ ? Pffff ! Allons donc !  ». 

JPH : « Lƭ ƴΩȅ ŀ ǊƛŜƴ ŘŜ ƳŀƎƛǉǳŜ Řŀƴǎ ǘƻǳǘ ŎŀΦ 9ƴ ǘƻǳǎ ŎŀǎΣ Ǉŀǎ ŀǳ 

ŘŞōǳǘΦ /ΩŜǎǘ ŎƻƳƳŜ ǳƴŜ ŦǳǎŞŜ ǉǳƛ ǾŜǳǘ ŘŞŎƻƭƭŜǊΦ Lƭ ȅ ŀ ŘΩŀōƻǊŘ ǳƴŜ 

ƛƴŎǊƻȅŀōƭŜ ǇǊŞǇŀǊŀǘƛƻƴΣ Ǉǳƛǎ ǳƴŜ ŘŞōŀǳŎƘŜ ŘΩŞƴŜǊƎƛŜ ŎƻƴǎƛŘŞǊŀōƭŜ 

pour que la fusée quitte le sol et notre atmosphère. Mais ensuite, il 

ƴΩȅ ŀ ǇǊŜǎǉǳŜ Ǉƭǳǎ ŘΩŜŦŦƻǊǘ Ł ŦƻǳǊƴƛǊΣ Ŝǘ Ŏŀ ŎΩŜǎǘ ǾǊŀƛƳŜƴǘ 

magique. » 

CP : « WΩŀƛ ŀǎǎŜȊ ŘƻƴƴŞ Η /ΩŜǎǘ Ł Ƴon tour de prendre ! » 

CG&JPH : « Que répondrais-tu à un homme qui te dirait cela ? » 

CP : « vǳΩƛƭ ƴΩest pas écrit nigaud sur mon front! vǳΩƛƭ ƳŜ ŘƛǎŜ 

ǘƻǳƧƻǳǊǎ ŎŜ ǉǳΩƛƭ ŀ Ł ƻŦŦǊƛǊ Ŝǘ ǉǳΩon discutera après !». 

CG&JPH : « Et donc, tu lui expliquerais que pour recevoir de ta 

ǇŀǊǘΣ ƛƭ Ŧŀǳǘ ŘΩŀōƻǊŘ ƻŦŦǊƛǊ ǳƴ ǎŜǊǾƛŎŜ ŘŜ ǾŀƭŜǳǊΧ Pour une fois, nous 

ǎƻƳƳŜǎ ōƛŜƴ ŘΩŀŎŎƻǊŘ !  ». ς fin de la conversation ς  
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Chapitre secret  

Pour ceux qui veulent aller plus loin  
 

1- LECTURES : 

Pour le développement personnel, voici quelques références, 

cliquez sur les liens pour profiter de remises supplémentaires : 

Dale CARNEGIE, « Comment se Faire des Amis » 

Napoleon HILL, « Réfléchissez et Devenez Riche » 

Peter KYNE, « Le Fonceur ς /Ŝƭǳƛ ǉǳŜ ǊƛŜƴ ƴΩŀǊǊşǘŜ » 

Robert KYOSAKI, « Père Riche, Père Pauvre » 

Og MANDINO, « Le Plus Grand Vendeur du Monde » 

George CLASON, « [ΩHomme le plus Riche de Babylone » 

Anthony ROBBINS, « [Ω9ǾŜƛƭ ŘŜ ǾƻǘǊŜ Puissance Intérieure » 

Brian TRACY, « Avalez le Crapeau ! » 

Maxwell MALTZ, « Psycho-cybernétique » (à trouver dΩoccasion) 

Christian GODEFROY, « La Science de la Richesse en 17 Leçons » 

Christian GODEFROY, « Les 7 Lois Eternelles du Succès » 

Christian GODEFROY, « Comment écrire une lettre qui vend » 

J-Ph HULIN, « Comment Devenir Riche sans Gagner à la Loterie » 

Merci à Libre Entreprise de permettre aux lecteurs de cet ebook 

ŘŜ ǇǊƻŦƛǘŜǊ ŘΩǳƴŜ ǊŜƳƛǎŜ ǎǳǇǇƭŞƳŜƴǘŀƛǊŜΦ 

ATTENTION : les informations contenues dans un ouvrage ne sont 

JAMAIS entièrement perçues lors des premières lectures.  

Il est toujours bon de relire plusieurs fois des ouvrages de 

références pour en découvrir toutes les facettes.  

http://url-ok.com/4befe3
http://url-ok.com/b13236
http://url-ok.com/ce66cb
http://url-ok.com/0be51b
http://url-ok.com/4bcdd9
http://url-ok.com/7cb42d
http://url-ok.com/f357a7
http://url-ok.com/11976a
http://url-ok.com/5e7485
http://url-ok.com/891fc3
http://url-ok.com/0c24be
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2 ɀ ACTIONS : 

a) Développez une AMP (attitude mentale positive) 

b) Prenez conscience que nous sommes tous 

interdépendants. 

c) Apprenez à répéter les mêmes actions positives autant 

que nécessaire. 

d) Payez-vous en premier et mettez systématiquement 5% 

de vos rentrées sur un compte « épargne ». 

e) Intéressez-vous vraiment aux différents moyens de 

grandir personnellement. 

f) Engagez-Ǿƻǳǎ ǾǊŀƛƳŜƴǘΣ ǉǳƻƛ ǉǳΩƛƭ Ŝƴ ŎƻǶǘŜΦ 

g) Considérez-vous comme votre propre employeur et 

évaluez votre travail à la fin de chaque journée. 

h) Développez votre concentration. 

 

3 ɀ REACTIONS : 

a) Un moral à toute épreuve. 

b) Vous êtes altruiste et non égoïste. 

c) Vous êtes devenu compétent de manière inconsciente. 

d) Votre estime personnelle est grande, et celle de votre 

banquier aussi !  

e) Tout devient plus simple. 

f) Pas de demi-réussite : le succès, le vrai !  

g) Une plus grande discipline et moins de procrastination. 

h) Une efficacité décuplée. 

 

©2008 Christian Godefroy et Jean-Philippe Hulin, Liège. 

Tous droits réservés pour tous pays.  
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Contrer la hausse des prix. 

tǊƻǘŞƎŜǊ ƭŜ ǇƻǳǾƻƛǊ ŘΩŀŎƘŀǘΦ 

 

/Ŝ ǎƻƴǘ ƭŁ ŘŜǎ ǘƘŝƳŜǎ ŘΩŀŎǘǳŀƭƛǘŞ ƻƴ ƴŜ ǇŜǳǘ Ǉƭǳǎ ōǊǶƭŀƴǘΦ 

 

Christian Godefroy et Jean-Philippe Hulin donnent les clés pour que 

chacun soit en mesure de reprendre les commandes en donnant 

une nouvelle direction à sa vie financière.  

 

Ne laissez personne détruire ou voler vos rêves !  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Bonne lecture, 

 

 

 

 

Christian Henri Godefroy Jean-Philippe Hulin 

 

 


